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MONETISER UN SITE INTERNETé SI SIMPLE, MAIS Sl

COMPLEXE !

Gagner de | hargeart ,secmest tr s facileé

N6i mporte qui peut o0 uv rinsérer quelquds publgitésGoogle Bdsenseg er . c om
attirer un peu de visiteurs avec du contenu de qualité moyenneé et ai nsi gagner dque
di zai nespargnbig ur os

Il n'y a rien de bien compliqué, si I'on s'en tient 1aé
En revanche, gagner correctementsaviesur latoile, cO0est wune autre paire

Et mal gr® tout ce guibsanerepgaiiuest difficile de virauarlOOPomldse r net
revenus de sonsite web( sauf ~° avoir un business 7 c¢!t® comm

P o u r seriir,al faut diversifier ses sources de revenus.

De mon expérience de blogueur depuis 2006, voici par ordre de rentabilité les meilleures

techniques pour monétiser un site :

17 Vendredesservices( coaching, format.i on, prestationsé)

Vous pouvez vendre que du service, ou bien proposer des packs avec vos produits et vos services

(ex: une formation physique, descour s en vi d®o, du c oGesthertastivendre di st an
son temps", et ce n'-adsetquep/aus étes imitéaphradiré tenips),(maid cest t

le meilleur moyen de gagner correctement sa vie. Souvent d‘ailleurs, il est plus simple de partir

d'un service que vous vendez (cons ul t i ng, formation, audité) pour e

vous allez "industrialiser" via une formation vidéo.

21 Vendre ses propres produits , en particulier des produits numérigues

Les produits numeériques peuvent étre des eBooks, des formations vidéo €, avec des ventes a

| 6 u fun ach@t 1 fois), maisaussil a vente de pr odu-+atieavecru®current s”",
abonnement payé tous les mois. En vendant ses produits on peut standardiser son processus de

vente, et ainsi toucher plus rapidement plus de personnes.
31 Vendre les produits des autres  (faire de la distribution, fairedel'af f i | i.at i oné)
Le but est de ne pas se limiter & répondre & 1 besoin avec vos produits et services, mais compléter

son catalogue en proposant les produits et services des autres.

47 Vendre de la publicité endirect ( emai |l i ng sur votre newgsalidest er ,

sponsorisés, vente de liensé )
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Ce sont des moyens qui permettent de gagner ponctuellement de I'argent, mais dont le succeés

dépend de votre trafic.

Attention : la vente de liens et d'articles sponsorisés peut entrainer des pénalités par Googleé i |

faut donc en faire un revenu d'appoint, et non pas un revenu principal.
61 Afficher la publicité Google Adsense ou dbéautr es |pduabfifiiccihta®se

C'est la maniere la plus simple de monétiser un site, mais les revenus liés a I'affichage sont

faibles, avec en plus une obligation de faire ®no
Ainsi pour ConseilsMarketing.com, la publicité rapport e t ous | es moi s plus de 1
peu comparé aux revenus provenant d'autres sources, et surtout c'est trés peu par rapport a ce

gue d'autres techniques peuvent rapporter (ex: un
jours de prestations pour dépasser les revenus publicitaires).

Comment d®velopper son chiffre doéaff ai

La premiére chose a faire consiste a améliorer le taux de conversion, et donc de convaincre plus
de prospects ou d eosprodsits & senices ledpfoduitshdestadres...

Donc, au départ, ne cherchez pas a sortir toujours plus de nouveaux produits, a chercher a attirer
plusde traficé mai s pluttt ~ faire en sorte que VOS pr os,|
d'acheter vos produits.

Par exemple, j'ai mis en place un plan d'actionspourb oo st er | Hairestei f fr e dobéa
ConseilsMarketing.com.

Voici ce que j'avais fait :

I Vendre plus de prestations ou de produits en propre (en sortant plus de produits, en

optimisantlavi si bi l it ®, en am®I i or.Emgarallelejsvaisaéégesde conve
produits plus chers (montée en gamme avec des produits premium, des produits avec du service,

des packsé ).

Ainsi j'ai proposé des produits complémentaires a mes produits "Stars" comme ma formation
"Bloguez comme un Pro" (I'e B o oDeveriir Plus Efficace en 6 Semaines, la formation Trafic
Commandoé) .

i Mettre en place des revenusrécurrents (cl ub pri v®, site de membres,
Lebutestdenepl us fAchasser Mougaur mospeessaaxalébdtede chaque mois,

mais de gagner tous les mois une somme réguliere avec ma formation continue au marketing "La

Star Marketing Academy" g u i me rapporte 25 G [/ moi s

T Proposer plus de produits en affiliation

En revanche je fais trés attention a la qualité des produits pour ne pas nuire a mon image et a mes
futures ventes de produits.
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J'ai ainsi poussé des produits a valeur ajoutée commelelivie¢ Cont r ez VvoO0OsS concurren
légalement » qui met en avant sur SEMrush, ou encore Aweber avec mon guide « Les petits

Secr et s de» nals auskatoutes sortes de logiciels via mon article « Les 150 outils

Marketing pour Freelances et PME € é

T Diversifier les sources de revenus via de nouvelles prestations.

J'ai ajouté des prestations de consulting téléphonique a I'heure, des cours dans des écoles...

T Développer un réseau de distribution  (pour ne plus avoir a vendre soi-méme ses produits !).

Ainsi, jaimisenventedemespr oduits sur | e r®seau doaffiliati ol

Toutescesac tions méont per mi s eh®moigdEus80da | e chi ffre doaff
ConseilsMarketing. com.

Mon but avec ce guide est de vous dévoiler mes petites techniques et astuces pour gagner plus
déargent s.wur internet

Ces techniques vous permettront de générer plus de revenus, en ayant la rentabilisation de votre
tempsetdevotresite™ | 6esprit

Mais pour que cela soit rentable, vous allez devoir :

17 Générer du trafic ciblé

21 Inciter les clients a acheter vos produits & prestations

31 G®n®rer si possible des revenus r®currents, par

Sans cela, votre site, votre page Facebook, votre blog ou autre ne vous rapportera jamais
ddéar.gent

Et ndattendez pas deasprodaits et seprices,r vousdevez lepluy
rapidement possible les tester sur des prospects afin de vérifier que votre produit est en phase
avec le marché.

En proposant un produit (méme non fini a 100%), vous allez :

17 Tester votre idée et la confronte ravotremarché ,af in de voir séil y a un
VOS prospects sont préts a payer pour vos services. Vous verrez ainsi avec les premiéres
remontées les raisons qui ont pousse les premiers clients a acheter.

21 Rester motivé . En faisant une vente de temps en temps, cela démontrera en tout état de
cause que vous ne travaillez pas pour rien. Ouf.

37 Améliorer votre produit suite aux premiers retours de vos clients. En effet la premiere
versionddun produit n o eop lkespeaiérestvamtes poud persnetteont alors
déoptimiser | asonaiteewr aj out ®e et
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Dans ce guide, je vais aussi vous présenter les autres outils pour gagner de l'argent sur internet
(publicit®, affiliation amazoné).

Cependant, comme indigué en introduction, ce ne sont pas ces techniques qui vont vous permettre
de gagner correctement votre vieé Ces outils ne p
aux principales sources de chiffre d'affaires.

Bonne lecture.

Frédéric CANEVET

Page 6






Rentabilisez (enfin) votre site Web i 51 techniques v1.1 1 ConseilsMarketing.com

Darren Rowse de problogger.com , le Blogueur N°1 dans le monde de par son ancienneté, a
reve®l ® | a r®partition de ses revenus pour | es 6 p
ProBlogger (sur le Blogging Pro, pour les blogueurs débutants) et Digital Photography School

(pour les amateurs de photographie) (voir https://problogger.com/blogging-income-breakdown-first-
half-2016/).

Pourtant, mon expérience me dit que si Darren Rowse optimisait davantage son site sur le
Blogging, il pourrait alors faire bien plus, en particulier en vendant des produits plus chers
(formation vid®os, coachingé)

Ceci étant dit, voici comment il gagne sa vie en tant que Blogueur Pro (et comment il finance
son entreprise) :

Income Report for Digital Photography School & ProBlogger

Jan-June 2014

1 46% de ses revenus viennent de | 6aft¥idédsi ati on s
déautres psrlescommigs®ns de la recommandation de logiciels.
o 81% vient de |l a vente de produits d'autres
car il enrichit ses concurrents et partenaires, au lieu de capter la maximum de
valeur.
0 9% de ses commissions viennentd 6 Amazon, ®&reorgmue veustqud Amaz
le plus souvent moins de 10% de commissions sur les produits.
1 31% sontissus de la vente de ses propres produits  , ce qui est peut (normalement
les produits ou services doivent représenter au moins 40%).
o Des eBooks : 69% (ce montant énorme montre qu'il pourrait gagner bien plus en
vendant des formations vidéo, que de simples ebooks)
o De filtres et scripts Lightroom (via son blog photo)
0 2% de formations
o 1% de produits physiques (livres papier). Ce qui est normal, car la marge de
| 6®crivain (en France et souvent ailleurs),
n

u livre © 25 0 vous ne touchez que 10% du
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8% des revenus publicitaires Adsense (I a publicit® ° | édaffichage
6% de sponsoring etd e la vente directe de visibilité a des  marques.

5% d 6 un offses d' empldi &.

=A =4 =4 =4

3% de | a participation ou |l a mise en place doe
élevés, donc la marge finale est faible).

1% sur les royalties sur des livres, les conféren c e s é

Anoter Darren a cal cwle&itsgessles charges sont dédwtesdui net o,
chiffre dbéaffaires.
Cdbest ce qui explique que |l es revenus do6Affiliati
ou de produits en propres sont plus limités du fait des codts de réalisation.
Darren a aussi mis en place deux grandes périodes de promotion dans | 6ann®:e¢
T Pour | a fNal)dbdbann®e (
T Pour I e milieu dbédann®e

Avec a la fois des remises sur ses produits, mais aussi la mise en avant de produits tiers (ex:
SumoMe, | eadpagesé).

La vente de produits num®r i q uarosmaleéneenrt faible dhez®&rren, f or m
du fait dda&eproguitgpasnencere assez large ou I'absence de produits "premium"
comme des formations vidéos ou des abonnements.

Ainsi, il ne vend que 6 eBooks sur le blogging, et le tout vaut 107 $ !

Donc forcément, cela ne va pas générer beaucoup de chiffresd 6 af f ai r e s

Si jéavais quel gue wvoiccce qus je luilsuggérerait ui donner ,

f Vendre des forma tions vidéos + coaching (de 100a 30040, pl us du sur mesu
pl usi eurs cent.aibBne sefdféeeturloessy eBooks ne se vend

ce ndbest pas avec ce prix uni tchiffresel 6qd §iali rpsurr

1 Des formations avancées pour les blogueurs qui sont  plus expérimentés . En
effet actuellement ses formations sont trop orientées débutants, ce qui s'avére étre un
probléme,car,d 6 une par t deblogugursdébutants (nestains révent de devenir
Youtubeur s, déavoir des pages Facebooké), et doboaut

pour le moment aucun produit a lui acheter !

1 Mettre en place un pr od ex: abomn@&ment dervidéog, logiciels<a a / n

abonnement é), afin eedd@cbmi ses.son chi ffr

9 Proposer des formations et des eBooks sur | es

7

comme YouTube, Facebook , Twitter , Snapchat, Intagram é qui attirent toujours plus de
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monde. En patrticulier, il pourrait utiliser du contenu sur les vidéos pour son blog sur le

blogging.

Et vous, que lui proposeriez-vous ? Réfléchir au cas d'une tierce personne permet parfois de

trouver des idées pour son propre business ou résoudre un probleme caché...

Quelles sont | es principales d®penses df

Dans le Blogging anglo -s a x o n, il néy a (quasiment) plus de pl
personnes seul esé

En effet les Pro Blogueurs ont désormais des organisations complétes, avec une équipe multi-
di sciplinaire comme on | e voit encore peu chez qu
ArtDeSeduire.com).

Chez Darren Rowse | 6®qui pe se compose de

1 2 rédacteurs (1 pour la photo & 1 pour le blogging)

1 2 gérants pour chacun des blogs

1 2 administratifs qui font aussi le service client

1 1 marketeur (pour le blog photo uniquement)

f Une ®quipe de Freelances (relecture, monteur v
Anoter : par mi l es 7 personnes de | 6®qui pe, 1 seu

Et concernant les dépensesily a:

M Les serveurs

T Les logiciels (emailing, webinaires, l anding p
1 Les charges courantes
il

Sur ConseilsMarketing.com, mes principaux postes de dépenses (sans comptes mes revenus) sont :
- Les assistants virtuels pour répondre aux demandes les plus simples
- La publicité
- L'nébergement des sites
- Leslogiciels et outils
- Les frais divers (comptable, d®placements, mat ®r

Au final, ma société dégage environ 40% de bénéfices, et donc ce qui colte le plus cher ce n'est pas
l es 1 ogi ci el s, lavakur ajauteeRgud veus aler mettie slans votre organisation pour la
faire connaitre.

Que faut-il en retenir ?
La répartition des revenus de Darren Rowse met en lumiére les éléments suivants :

T Un bl ogueur Asol od aura de padwuesc elnepl fuso uwee anax
bl o g u e que cela soit des entreprises media (des entreprises) ou les blogueurs ayant
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compris que | e Blogging est un fAbusinesso. Pou
concentrer sur une thématique précise, soit se différencier par son fond ou sa forme.

Le blogging ndéest pl us -busimags|maisuenrai busimss. plas si on
faut monter un business, et non plus seulementun bl og. Cbest ~ dire quf¢
vendre des produits en premier, et - uniguement ensuite - penser au contenu a créer pour

attirer sa cible.

L6i nt er m@dieaddite noetire en avant des produits de fournisseurs, la

recommandation des produits, | a g®estneati on de
activité qui va devenir de plus e n plus rentable. En paralléle, les revenus publicitaires

ne doivent plus °tre |l a principale source de r
doefficacit® des publicit®s classiquesé vont e
publicitaires.

On ne pourra plus attaquer une niche générique  (ex : devenir un blogueur pro) pour
monter un business, il faudra choisir plus précisément une cible (ex: créer un blog pro sur
le voyage / la musique /é ) .

Le Bl og ndest plus | e seul ilfaagusshintégrerdan®sas si r su
stratégie et dans ses produits a vendre, les nouvelles plateformes média comme YouTube,
Facebooké

Il faut créer une marque forte, avec un logo & une charte graphique, mais aussi mettre
en avant sa personne pour donner un c6té plus humain.

Le contenu est important, mais pensez en premier aux besoins de vos lecteurs (ex:
Darren reste trop orient® fiblogueur amateur o0 a
I 6 e n s e nsbslleeteus et segmenter son audience).

Sachez sous -traiter ce gqui ne va pas apporter de la valeur ajoutée, et concentrez-vous

sur la création de contenu original, a valeur ajoutée et utile. Ne perdez pas votre temps a
apprendre trop de techniques, et choisissez un bon hébergeur.
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Un des p®rils des c¢cr ®at eur,sblogdedrs, Rreefamcgsyconsuitanits @ e st ar t
cbest devmoe rpadse d®clic pouropacéem toawnai padsioal ar
déentrepreneur qui doit cr®er et g®rer un business.
Cela no6a | 6air de rien, mais ce eHaRn gpeomeantl ap syRulscsli d

entreprise... et d'un blog pro !

Cbest pour quoi,jevasaaous présanter quelgues-und des principaux points de blocage

gue I éd6on voit |l orsque | 6on passe de fAiblogueur amat el
l1iCébest bien de rendre service, mai s 1|l faut f
C 6 e des problemes majeurs du Blogueur amateur : il aime ce quodoil fait, et

rendre service.

Cbest par e x e mypavee ConseilsMatketingicem eh @pondant a chaque email,

comment air e, di scussion via |l e chaté

Pourtant, soéil faut aider et ridautdac turerdestampsipasseé, et un m
ne plus "donner" son temps gratuitement !

Voici un calcul trés simple : si pour vivre correctement en tant que Blogueur / consultant, vous voulez
gagner 2500 U net dewzréalser ausmoinssbl 0drGe arge lorsite / mois (donc en
dehors de vos frais de fonctionnement de votre entreprise comme le serveur, les repas).

En effet, pour éviter les mauvaises surprises, comptez 50% de charges diverses et variées (impéts,
investi ssements en formation et mat®riel é).

Ainsi, si vous travaillez 15 jours / mois (ce qui est rarement le cas car vous devez faire votre
comptabilit®, rencqontad er sdédsaa prad epectdeé ) )votre journ®
(5000 / 15 = 333).

Il est donc essentiel de faire comprendre a vos clients et prospects que vos heures de travail
ont un prix .

Voici quelques exemples :

1 Proposez une offre a tiroirs : proposez des des contenus gratuits (articles de blogs, ebooks
comme celui-cié ) , @obpraspectsveulenten savoir plus alors cobest

1 Expliquez que votre métier consistea f ai re du consul ting, ekes prest
dehors des offres "gratuites" vous devez facturer vos prestations (a noter : évitez de
discounter vos prix, offrez plutét du temps en plus).

1 Délimitez clairement ce qui est gratuit et payant. Par e x e mpl wusaijleelh pae u x
téléphone dans le cadre d'un achat payant, mais pas plus. L'accompagne supplémentaire est
dans un forfaitée"

T é
VotreBusiness doit °tre | " pour vous aider, et non pas pc
aidant dbéautres personnes qui ne mesurent pas | 6ef f
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2T Cdest Dbien do ®cpourundlog]une pagefracebaold , mais il faut
aussi ve ndre

Cbest | e second challenge du bl ogueur amateur.

I'l aime partager du contenu, ®crireé mfadtuses nidesndest
remerciements de ses lecteurs.

Il faut apprendre a créer un business rentable.

Cela veut dire :

1 Passer du temps a monétiser son blog en créant ou en mettant en avant ses produits et

services.
T Cr®er du contenu qui va aussi attirer des prospe
1 Soigner |l a conversion (appels © |l 6action, visuel
1T é

Vous devez vous rendre compte qubéau contraire du sal
VOUS maintenant | e patr oné \bonoes, nfais aussi dege mauwaees abl e de:
décisions.

Vous devez apprendre a avoir une vision, a prendre du recul, a dresser des bilans, a changer le cap a
toutmomenté car vous °tes |l e seul “ la barre !

I'l faut donc avoir | a vue sur é) mdsermémeotempgregardenoent f a
qui vous arrive droit devant (payer les charges en fin de mois par exemple).

De m°me, en tant qgqudentrepreneur, VOUS pourrez vVvous
sSsur un pr os p eyatur hose guane snenspag, de sont les chiffres !

Vous devez donc surveiller votre trésorerie comme du lait sur le feu, et voir I'argent vous reste, celui qui
rentre, afin de prendre les bonnes mesures rapidement.

3iLe r®seau ne fonctionne quobdau bout de 6 ~ 9
Le r®seau de contact (amis, anciens coll guesé) est
rapidement son business.

Mais|” encore coOest un pi (peréspanxugénerentdes deRdonire savdc sles:
personnes qui ont potentiellement un besoin, ou des personnes qui vous disent qu'ils

connaissent sans doute des intéressés par vos prod uitset ser vi ces é
Or il faut savoir que le réseau et vos contacts ne génerentunvraibusi ness qubéapr s 6

Donc, pour récolter les premiers fruits de votre travail de networking, il faut semer des graines

guasiment 1 an “ | ' awsaon@adasde "sagoir'tgeemqus avgz anuntontévun
business,qu 6 i | s qoecra soeiget qu'ils vous mettent en avant.
Il faut donc toujours partir du principe que vous allez devoir vous débrouiller tout seul ou  avoir
déja un client pour alimenter votre  business.
Vous devez donc prendre | d6initiative
1 Sortez de chez vous et rencontrez dbdautres perso
1T Faites du guest posting sur dbébautres sites
9T Demandez des conseils © dbébautres personnes
1 Ravivez votre réseau (anciens collegues, blogueurs, amisé )
1 Mettez a jour vos réseaux sociaux pro et perso
1 Créez des statuts sur Facebook, Twitter, Linkedin et consorts qui ne laissent pas indifférents
il
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Faites savoir que vous avez des produits et services pour aider les gens qui ont un probleme.

Et pour présenter vos offres, voici un modeéle de "pitch" commercial :

Le Pitch Parfait !

(nom de votre produit ou service) a été congu pour les (votre cible) qui veulent (le probléme
principal & résoudre)

-:I‘.c.m de votre :!'C-:imt] est un ."._'.-j{._“_JC' @ de _,'"J;:‘_,-.‘_-:) Mais qui au ¢ ontraire de tous ses
concurrents, il permet de faire (fonction unique) grace a (nom de la fonction & valeur ajoutéel

D'ailleurs je propose graturtement aux entreprises de (Appel 4 laction), ¢a vous intéresse ?

© ConseilsMarksting com

47 Cbest Dbien de f aischers dnais cefaneopaye ipds des fpctures

De maniére générale, il est bien plus simple de vendre un petit nombre de produits chers, que
beaucoup de produits bon marché.

Donc certes,ilonpeutc o mmencer avec un petit pr odabsolameritavaroi ns d
une offre Apremi umedde prlas i(eauaasc ltiemg ,ai fpaargagndrsaon, c or
vie.

En effet, au début vous aurez trop peu de trafic ou de visites pour gagner correctement votre
vie.

Réfléchissez bien a ce a quoi vos  prospects sont vraiment préts a payer  cher, et non pas ce que
VOuS pensez , vous.

Par exemple vous pensez étre un bon Web Marketeur, mais ce que veulent les clients ce n'est pas
apprendre le Web Marketing, ¢ 6 a'avbir une formation, une méthode ou q u e lumqui&a générer
plus de prospects sur leur site.

Une bonneidéeestde demander ° vos nouveaux clients, aux pro:¢
command®, “ vos $avis (pauguosil€n'ont pas commandé) via un email, un appel
t ® ®phoni gue, une ®tude via Google Forms ou Survey |

Il est essentiel de savoir pourquoi les gens commandent ou ne commandent pas, de sorte a corriger
rapidement le tir.

57Cb6best bien de voul oir v elRrdetamcesdouades nsei | 7 de
particuliers, mais ils veulent avant tout des solutions ... pas cher, rapide et qui
apportent des résultats immédiats !

Ne comptez pas vivre de consul ting pacticuberstconsuljants,f or ma
TPE, Freelances, sauf si vous souhaitez vraiment courir non stop aprés de nouveaux clients, passer
des heures a convaincre vos interlocuteurs et avoir des difficultés a vous faire payer.

En effet les TPE /Freelances / Particuliers veulent des solutions qui se mettent en place rapidement et
si mpl ement avec un mini mum d éllesohtpautestampscedpeude out ¢ o mmi
budget !

Parfois il vaut mieux viser un marché haut de gamme ( PME, ETI , Adouaorsadapteaat i on )
votre offre pour du volume.

Le volume implique

1 avoir des offres packagées et pratiques
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avoir un acces rapide et pas cher a un large vivier de prospects
avoir un produit gui réponde a un besoin immédiat et solvable
avoir un produit qui se vend automatiquement

é

Vous devrez aussi apprendre a casser les codes : vous étes le petit nouveau, vous devez sortir
du lot via des offres innovantes, une communication originale, en offrant gratuitement ce que

| es

6i Cbest bien déavoir des connai

autres font payeré

Vous pouvez étre un super expert dans un domaine, si vous ne mettez pas en avant vos
prestations, | es r®sultats attei

nt s,

| es

cl

S S anatke s ,

cOest

ents d®]

Vous devez vraiment vous dire que vous devez écrire et mettre en avant sur votre site les preuves de
votre expertise.

En effet vous étes le seul a savoir que vous étes bon, et que vous pouvez aider vos prospects a

gagner beaucoup dbdéargent

Vous devez aussi mettre en avant vos produits et services dans les articles de blogs, dans la sidebar,

dans

VOS mess®poesdedasto

7 1 Commencez un business low cost

Cela pe

(ser

ut paraitre évident au premier abord, vous n'avez guére  besoin de bureau, de fournitures
administrati vesws naitsowtdb ecsda aquevdusdevrgz adoutarix quantifier
veur, |l ogiciels, formation vid®oé).

Idéalement, vous devez commencer par une activité en paralléle de votre job, puis vous lancer une fois
gue vous avez validé que votre offre correspond a un vrai besoin et que les gens sont préts a payer.

Pour vous aider, j'ai écrit un article complet ou je présente les 14 moyens de valider un produit ou un
service (voir http://www.conseilsmarketing.com/techniques-de-ventes/comment-etre-sur-a-200-que-

votre-pr

ochain-produit-sera-un-succes).

Méthode quantitatives
1 - Les études génériques existantes pour des tendances a long terme
2 — Le nombre de recherches pour un besoin dans Google Keyword Plannep?:
3 — Les tendances globales pour un secteur avec Google Trends
4 — Facebook Ads pour valider des concepts

5 — Les requétes dans Google pour voir les sites sur la thématiqﬁ:e‘ y
6 — Lancer une campagne de Crowfunding

8 — L'analyse de la concurrence en eCommerce

9- Passer une annonce sur un site de petites annonces

Méthodes Qualitatives

1 — Rencontrer et discuter avec des prospects
2 — Les études clients et prospects

3 — Regarder et poser des questions sur les Groupes, Forums....
4 — Demander l'avis d’experts dans le domaine
5 — Faire vous méme |'avocat du Diable

Prévoyezenfnde | a tr ®sorerie dbébavance
formalit®sé).
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Lancer un nouveau produit : 50 questions a se poser !

Souvent jbéai des de ma nldree uncdheuveau pioduin et etabliruniplav eul en't
mar keting pour faire conna tre |l eurs |l ogiciels, I

Mai s avant de d&fongilastimportanpde dien dohnaitre le type de
prospects auquel vous adressez.

De votre fAclient typeo, du®cpoludnre rmeanrtk €teisn gy r(acnfd elsé @ |
marketing voir http://www.conseilsmarketing.com/promotion-des-ventes/lancer-un-nouveau-
produit-elaborer-le-plan-marketing-partie-1-2).

Les questions a se poser sur ses prospects avant de se lancer !
Avant toutes choses, il faut penser au client et nol
Cbest | 6erreur |l a plus couranteé
Or on ne vend pas un produit, ondonneenviead es c | i ent sunprddaitgui eatrépondre
aun problemeou aunedemande (cfl 6ar ticl e. sur | es 4C

Voici une série de questions importantes & vous poser pour clarifier votre projet :

1 Quel est le probléme que vous résolvez ? Comment connaissez-vous les besoins de votre cible
? Comment ce probléme est-il actuellement mal résolu ? Quels sont les bénéfices que vous
apportez ?

o Votre produit e <t eadlite un pett pldspaurtsa sentimeeax) qu du
doliprane pour soulager un mal de crane (c 6 eaglite que vous seriez prét a faire des
kilometres pour en avoir une !).

f Comment faire que ce probl me soit Urgent & | mpo
“ un achat doéi mpul sion vi a deleclicdt®woastlaisgenses ou enco
coordonnées pour lui vendre un produit payant plus tard ?

T A quoi ressemble votre client type ? Qui dans votre cible globale va tirer le plus de bénéfices de
| 6utilisation de votre produit ?

1 De quelle taille est votre marché (combien de clients "déja équipés par vos soins", de
concurrents, de non équipés,dec ons ommat eur s potentielsé) ?

1 Qu 06 eesquiles motiverait le plus a acheter ? Quels sont les éléments sur lesquels ils

accordent | e plus doéi mportance ?

1 Qu 06 essquileur plait / déplait avec les produits existants ?

7 Commentallezvous mettre de | 6®moti on daceguevous produi t
pouvez raconter une histoire ?

1T Quboe=t qui l es influence dans | eur acte dbéachat 72

T Pourquoi |l es produits actuel s d-oequeaousdp®rieca@e c onvi
radicalement nouveau ?

1 Qui sont les concurrents actuels (directs et indirects), et quelles sont leurs propositions ?

1 Quelle est votre cible prioritaire ? Qui est le plus prét a payer pour vos produits et services ?

1 Enquoiétrevoussiuni que quodun fputdesypte@Ul avdtie offee ?

1 Estce qubun e n foavosparents petiverd cosprendre votre offre ?

1 Est-cequevotrec i bl e p evotte predaitd? fE$t-ceique vous arriveriez a rendre cet achat
prioritaire ?

1 Comment pouvez-vous les joindre ?

1 Comment font-ils pour acheter leurs autres produits du méme type ?

1 Pouvez-vous demanderaunexpert,aun prospecté de me? parl er de ce
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1 Est-ce que votre cible est régionale, nationale ou internationale ? Est-ce que vous pouvez
étendre facilement votre zone de chalandise physique ou virtuelle ?

1 Quelle est votre marge pour une vente (afin de savoir quels efforts marketing vous pourrez
mettreenT u v y?e

1T Quels sont | es principaux freins ° | 6achat de vo
1 Qu 06 eequi empéche vos prospects de dormir, de quoiont-i | s p e uwae qui lgsdrdseentt
actuell ement é ?

1 Comment allez-vous gagner votre argent ? Quels vont étre les modes de commercialisation et
les principales charges ?

T Quelles sont |l esofqonetvons BAWwWheeousortir et qui Y,
1 Quelle est la taille de votre marché ? Combien de produits espérez-vous vendre au départ, et
ensuite au cours de la premiére année ?
1 Combien de mois de trésorerieavezv ous dbéavance ?
1 Avez-vousdéaconfront® votre id®e ° un expert, ~ un pr
T é
Anoter : pour stimuler votre cr®ativit®, et ensuite

une carte mentale (mind mapping) afin de donner une dimension visuelle a vos réflexions.

Les 2 grands types de prospects !

Pour simplifier, sel on votre march®, votre produité il existe

1 Une cible définie et clairement identifiable

Par exemple, vous vendez une application de BI, et vos clients sont les DSI des grandes entreprises
dans | 6.industrie

Un bon point de départconsisteai dent i fi er combien vous avez dbéentre
pourcentage de prospectsnesont pas encore ®qui p®s dobéoutils (ou que
obtenez la taille de votre marché.

Si ce chiffre est trés petit, et que vous étes dans le B2B, vous pouvez identifier les décideurs sur
Linkedin et Viadeo, pour ensuite les contacter.

Danscecontexte,votre chall enge est doi dent iatontacter damamérem at i v e
gualitative (car vous avez un petit nombre de cibles et vous pouvez vous donner les moyens de faire un
travail précis sur chacune d'elles).

Il est essentiel de mettre en place une technique de prospection et de prise de contact qui soit
i s c al acbdl eésdire que pour toucher 10 fois plus de prospects, cela ne vous coltera pas 10
fois plus cher.

Imaginez, si vous vendez des solutions aux gros sites eCommerce francgais, vous pouvez trés hien les
appeler 1 par 1 au téléphone, enchainerlesrendez-v ous physi ques ¢é Mai s cel a v
énormément de temps.

Danscecontexte,des strat ®gies alternatives peuvetsdirunsbav®r e

salon eCommerce,ouencoredans | 6l nternet Manager Club / Adetem
1 Une cible générique et nombreuse, et non facilement identifiable et joignable (ex: les
amateurs de ski, les fans de musique gothiqueé)
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Dans ce contexte des entreprises peuvent choisir de mettre en place des stratégies de content
marketing comme celle de Sparklane qui consiste en la production de contenu pour les cibles et par
des partenariats avec des experts en marketing reconnus en France.

Ce sont aussi des stratégiesde finot or i ®t ®0 pl us ou moins segment ®es
centres d intérét .

Par exemple de plus en plus de startups utilisent F
financement sur le site de fonds participatif Kickstarter.

Bien entendu, cette différenciation reste caricaturale, mais elle permet déja de faire un premier tri sur
les actions a mener.

On a donc ddéun c¢c*'t® une cible bien d®Iimit®e sur | ai
personnes et leur apporter de la valeur (souvent en B2B), d e |l yoaainetcibleenombreuse et
h®t ®r og ne qui pasd®si nckeaketement | aquell e vous utilis

de la publicité de masse (souvent du B2C).

Prospecter une cible définie et identifiable

Le premier type de prospects, codest | a base de pros,
type.

Le plus souvent ce sont de sdiredes pradepsionnslesadredsam dded e B2 B
professionnels : business to business.

Par exemple lorsque vous vendez du matériel ou des logiciels aux hdpitaux, vous savez combien de
batiments se trouvent en France et donc la taille de votre cible.

Lebutest ddi denti fier | aactibhei,oddavoddakbar |l a toucher.

Il'y a plusieurs manieres de contacter cette cible :
1 Obtenir les coordonnées des contacts -clés pour les appeler par téléphone

Pour cela, vous pouvez louer un fichier de contacts aupres des loueurs de fichiers.

Si vous avez aussi en interne un fichier de contacts, vous pouvez faire appel a une entreprise de
téléprospection pour qualifier des fichiers de quelques centaines de contacts.

Le but est de détecter les contacts intéressés par votre offre.

Exemple : Obtenir les coordonnées de tous les plombiers sur Paris.
1 Participer a des événements ol vous pourrez en contacter un maximum en 1 seule fois

Enparticipant ° un salon, © une r®uni on nactaveciuc al eé v
maximum de prospects.

Exempl e : participer ° CAPEB expo pour rencontrer |
1 Faire de la publicité ciblée sur cette population déterminée

Par exemple faire de la publicité sur Facebook Ads selon des profils (ex: directeursc o mmer ci aux é) .
1 Utiliser les Media Sociaux pour identifier des prospects B2B

Vous pouvez utiliserLi nkedl n et Viadeo afin doéidentifier nomin

les entreprises.
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Par exemple, si vous travaillez avec les hépitaux, vous chercherez sur LinkedIn et Viadeo les
responsables administratifs et vous les appellerez, ou vous leur enverrez un email dans le but de
concrétiser une vente ou un rendez-vous.

T e

Prospecter une cible non identifiee

Dans cette seconde catégorie , on retrouve souvent le B2C (business to consumer) |, car on

sbadresse 7 un nonpbarret iicnupl o retrasn pasudsEessaibement mapable t
déidentifier nominativement et individuell ement

En effet, i | néy a pfadlesdéatccédameégrceup qui ont un revenu
personnes qui ont des probl mes de diab teé

Cbest une cible qui peut °tre tr s importante en qu.
milliers de contacts),t r — s h®t ®r og ne, (udcensementpiubbiceose pas dobéun r
Par exemple, si vous vous adressez atouteslesPME, f ans de footballé il noéy
nominatif.

Vous ne pouvez pas avoir une liste clairement définie et individualisée de personnes . De fait,

vous devez utiliserdesoutisdema r ket i ng bas®s sintérét] esesebhesesndé p
toucher cette population.

Pour vous aider dans cette démarche, vous pouvez faire des études auprées de vos clients afin
de savoir quels sont | eur s p mftuenceurs, shezd quale hat , qui s ol
di stributeurs ils font | eurs achatsé

Vous pouvez aussi utiliser les Media de Masse qui permettent de toucher un maximum de personnes,
et donc de cibles.

Ces Mass Media sont :

1 LaTV & Laradio & Les journaux & magazines

1 Internet avec Facebook Ads, Youtube Ads...

1
Cette visibilité peut se faire en payant  (ex: Facebook Adsé ) soit via des relations presse.
Ensuite, il 'y a carrvieitewootrecibleddaudi ence que

Un carrefour dbéaudi ence, c 6sesdncentren des psospeqs)leeoineonst un e
pourriez les toucher.

Sur le web, les plus connus sont :

Google, ot les gens vontrechercherd e | 6i nf or mati on d s qubils ont
Facebook avec plus de 20 millions de Francais

YouTube avec son audience vidéo

Twitter et son fil d'actualité

=A =4 =4 -8 =9

Il faudra soit faire une publicité générique, soit utiliser les outils de ciblage publicitaires.
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Par exemple avec Facebook Ads vous pouvez prospecter les Fans de Curling en France, en ciblant sur
le lieu, la localisation et ceux qui sont fans de la fédération mondiale de Curling :

AD SET: Define your audience, budget and schedule

Custom Audigncas - Audience Definrtion

Creale Mew Custom Audisnos

Locations W GudeRiE b o2
0 | Everyoms in this location /'_-"\ apscie for yeus i3
o ba whown. Try
_ - ‘f"“"‘ cy Mk A broader
l % France . Audience Detait:
Locabion
nciude = | r n
e = Franoe
. Age
A0 Tw* |- Sbw s I7-58
» Faopla Wi Match
Int ts: Weoeld Curl
Gander 0 n Men | Woman S e
Languages & Polerdal Reach: Fewer Fan 1600
paopla

Keep refirng vour audiences
Daetalled Targeong @ INCLUDE peopls who malch al least GHE of the Tollowing

niarssls = AGOEonal marests

Workd Curbng Federation
—_—_—

Suggestions | Hrowse

Pour Google Adwor ds, cdésemodrlemoteurcde ledherahes oupiale réseaut s
déaffichage ( Aldgs borumsedtausessi t @es ddactual it ®sé
Google adworas o

Lampagaans Uppsrianids Chasifin 1 ainabyes = | achunalion M smrmps =

Oubill i planihcabon des moby YoU® ot cu ssrmce
(=9 EEeTden arLnis Clblgmss duy ey logder s cpybarofe
Apciisr den dées & voire plas

itaage Wbawy oe groapes d mrances ey S oy cey ] Pl st (T
Francm
e —ay tamar gy

s f wsnrea v e e Nrabrm Agnrter gs
Francan ¢ r [Ty e recharErEE s mncein O
(R

Mats clen perelares & plomtss isudon . frmah b4 15 Eles e "%
. i3 B eOunh

LLE S pomier manasis 1300 B Elevia (i1} B

Parporeaine s 18ty

Tt i ks, pen Pyt o oy 3 g plomriner 0 Ewvia 1AL L
Feis=bin Fely Db e el Rad
e T e o pleTienl wE L e %
Eaching suggdnie s 0 D34
;:’ TEmgr S0 EnranE @ Ot s o 1 b PTG 0 T Deia hI7e %

Chaifags ou pomisn chacagats m TEN Ewa 193¢ %
Ot relaferers v rrels . . :
s
ABCPa iy b NETEeTanE Sa1 4 Aty po—terr Uvade 3B Elarvia TaEE 1
bl

Ces carrefours dbéaudience peuvent °tre plus segment ¢

Des Youtubers
Des Blogs métiers

E R ]

Des Forums
Des Groupes Facebook
é
Vous pouvez aussi utiliser des outils de promotion plus génériques

M I ocati on dmalsbases dobe
1 publicités sur les blogs
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M affiliation
1

Dans ce contexte, votre but ne sera pas de vendre directement, mais

T soit dobéattirer un maximum de prospectppourensudte un | i
les convertir en clients.

1 Soit de proposer une offre irrésistible  (ex: promo sur une grande marque, produit
i nnovant é)

T é
Une autre solution consistea °t re pr ®sent dans | es | ieux dbébachats
potentiel s.
1 peut sbéagir de distributeurs physiqgquesoutaomme | a
di stribution sp®cialis®e (ex: M®t r o, Nature et D®col
Le but sera dbéattirer | 6attention et de cr ®er de | 6
Attention cependant & bien calculer le retour sur investissement : par exemple combien de
visiteurs du centre commercial verront votre produi:

référencement et de visibilité.

Par exemple il y a quelques années, un éditeur de logiciel a fait référencer son application chez

Surcouf( al or s | 6un des gasinespéciaistes dugogicieh).dDs méme cette locomotive

de | a vente de Il ogiciels ne commercialisait qubéune |
loin de rentabiliser les frais de référencementetduc o mmer ci al qui faisait | d6anin
cela ®t ® encore plus co%teux | etrogstockue pro@uits@nisem c e ment

i n®aireeée).

I | ne reste plus qud”™ proposer une

En effet vous avez deux options :

1 La premiére induit que la personne souhaite acheter le produit, et dans ce cas, vous
nébavez plus qué”™ | a convai ncirmanqale eceffatne of fre #fi

Il faut donc une offre, avec un probléme a résoudre ou un bénéfice immédiat, une urgencedé ac hat et
un appel 7" |l 6action puissant.

Pour cel a il faut r®duire | es freins 7 | 6achat, met |
avant les bénéfices :
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Réduire les freins a l'achat

| s—
Promo
Ei .
5;‘13;‘;:&5 Eﬁ;ﬂ Satisfait ou remboLrsd
Soides Simplicité commande
Modes de paisment
Preuve sociale
Metire de f'urgence . Simplifier la commande
Gain da temps
Bundie Sitwation finale
MNouveaLté Problémes résolus
Slocks Cas praligues
[
[}

Mettre en avant les bénéfices

1 Laseconde,setrouvelorsque | a personne nbéest pasDasiceck® mar che
vous pouvez la convaincre de plusieurs moyens.
o Le levier émotionnel du prix : une promo ou un bundle irrésistible ou un rapport qualité /

prixé. qui re®dtuilsee peouralddrmacheter un produit
o Leproduit dbéappel [/ offre sp®ciale |/ ¢é sp®ci a
o La version gratuite, | 6®chantill oné
o é

Votre objectif ne sera pas de vendre forcément uniquementc € p r o d u jntais au$siedpspm@duits
complémentaires avec plus de valeur ajoutée, en proposant un bon de réduction ou un bundle pour une
seconde commande.

1 Une autre option consiste a passer par des prescripteurs en contact avec votre
cible. Sachant quodil y a dicfef RIraennst d an ipweeaswx i dodii nofnl uded
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3iéme : niveau
En contact indirect avec les clients
Mais pas d'influence de votre produit su
travail

2%éme : niveau
Contact direct avec les clients
Pas d'influence de votre produit sur leur travail

Le but est dé°tre reconnu et de proposer en phase a°
(ex: les experts comptables qui préconisent les logiciels de gestion pour leurs clients).

En complément ou en alternative a la prescription, vous pouvez mettre en place un programme
doéaffiliation, de parrainage, de fid®lit® ou de rec:

1 Autre possibilité , avoir un produit rare, original, novateur..

En effet un produit except ibouthed-breille,etrdendetenirdiie pr of i t er
Aii ncontournabl eo.

Cbest beaucoup plus difficil e, manossuffisardedpgouraus si une
commercialiser un produit.

Rares sont | es produits qui r®pondent ° cette descr

Cbest ce qgaoaétéscomme DbEBex, St ar B u ellessrésent tout dans le produit et dans
la satisfaction du client. C'est leur facon de faire le buzz.

Mais il faut arriver a un niveau ou le produit est tellement exceptionnel, que | e c¢client, | es i
en feront la promotion naturellement. Pour cela, il faut bien entendu identifier les fans et leur donner les
moyens de communiquer.

Coéset cet aspect g wWwechdPouwpre ov aiet Sdced rhs c@eaediciefi, avecwo praduit
Airemar kabl eod

pourpre

Rendez volre marque, vos produits, vatre entreprise remarquables !

Seth Godin
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8 guestions a poser a vos premiers clients

Une fois que vous avez vos premiers clients, il faut vérifier que vos hypothéses so nt en phase
avec vos clients.

Pour cela vous pouvez faire une étude qualitative sur vos premiers clients.

Cela ne sera certes pas objectif (si vous avez 10 clients, le résultat attendu peut s'avérer fortement

biaisé), néanmoins cela peut vous éclairersurl es moti vati ons dbéachat et | es
1 Ou avez-vous entendu parlé de nous (ex: Google, Linkedin ¢ )  ?
1 Qui sont pour vous nos concurrents ?
1 A part notre produit, aviez-vous sélectionné un autre produit ?
1 Qu 06 eequi vous a décidé le plus a commander chez nous ? Quelles ont été les clés de votre

prise de décision ?
1 Comment avez-vous fait pour acheter ce produit,estc e que vous pouvez moexpl
grandes lignes votre processus dbéachat ?
Quels sont les freins qui auraient pu vous faire renoncer a acheter le produit chez nous ?
Que s'est-il passé avant votre achat, lors de votre achat et aprés votre achat ? Et que devrions-
nous améliorer ?
1 Seriez-vous préts a recommander notre produit a un collégue ou un ami (avec une note de 1 a
10) ?

= =

Avant doéinvestir dans des acti ons mihestinécassainegle 1 nt ®gr
réfléchir aux différents moyens de toucher ses prospects et clients.

En effet pour atteindre une cible,ilest possi bl e doéutiliser diff®rentes s
trouver la plus adaptée a vos produits, a vos moyens et a vos ambitions.
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La méthode pour écrire un eBook, un livre blanc, un

gui de, un | 1 vr eé

Dans ce chaptitre , je vous vous donner des conseils pour réussir un ebook, un guide, un livre
bl ancé ou m°me une formation vid®o.

171 Définir le probleme a résoudre

La premiere chose consiste a se demander quel probléme vous allez résoudre et quelles
solutions vous apporterez, pourquoi il faut acheter le pro duit.

1 ne faut pas penser sum®cune et u@matuii glee, umail § vrreadi r
probléme a résoudre.

Si vous ®crivez sur une th®matique (ex:les’g¢nse heur eu:
intéressés par ce sujet peuvent ne pas étre préts a payer pour résoudre ce probleme.

Pour étre slr de vendre un produit , il faut un probleme urgent, important et solvable (ou créer
cette urgence).

Vous pouvez aussi créer une relation de confiance, et ensuite proposer une solution a laque lle
on nobaurpansét: ppaasr exempl e proposer un pr(exdgacaebooke dobéai d
A d s épuis ensuite proposer un produit pour aller plus loin.

Votre concept doit répondre aux questions suivantes :

7 Lenomduproduit (i | nd&egtc®eant final é vous pourrez | e r
1 Le concept global du produit  (le probleme résolu, la méthode, la différence par rapport aux
autres produitsé)
1 Le contenu et le format du produit
1 Les éléments de différenciation par rapport au  x concurrents (votre USP)
1 Le probléme qui est résolu  (pourquoi le client va payer)
1 Le Pitch (30 secondes pour présenter votre produit)
1 Leclienttype (laméthode de personas)
7 Leprix, | es produits accessoires " vendre en pl us,
1 Le process administratif et commercial
1 Le dispositif de promotion
T é
Vous devez r®sumer | e concept de votre |ivre dans u

structurer votre pensée, mais aussi pour vous servir de référence :
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Business Commando i)
Fichier Edition Affichage Inserion Format Données Outils  Module
& e T € % o0 00 123- Al 10 B

A

Nom de la formation

1
2 traficcommando.com
3 Obtenez vos 1000 premiers prospects en 1 mois |
4  Concept
5 Commando = militaire = opération
& Contenu
7 eBook POF
8 Videos A vair durée (mini 1h)
9 Check liste PDF / plan daction [ feuille de mission
10 Comment générer une audience de 1000 prospects
1" 1000 premiers inscrits
12
13 bonus : les videos “generation trafic” cas pratiques
14 bonus : Etat d'esprit de |'entreprensur : mettre en application les
15 banus : les 150 outils marketing
16
7 bonus viral 1 produit Fred T€ créer du contenu sans y passer d
18 bonus viral 2 - commeant oblenir un témoignage parfait === g'ils {
1%
2 Différenciation :
Humour (mais pas trop)
Fa | Déguisements
2 Viden dans Pars (our siffal)
21 D®f i nir | 6ossature du contenu
Ensuite, il est essentiel doéo®crire | 6ossature du gu
Cela vous permettra de déterminer la masse de travail et de mieux positionner votre produit.
Il faut a chaque fois un process de création :
1 Une trés courte introduction
T Une analyse de | a situation (pourquoi ce probl m
1 Puis on arrive aux fiches action avec les différentes étapes pour arriver a la résolution du
probléme.
1 Une conclusion
Quasi ment tous | e ssortéoncuseanmedela.r mat i ons é
Dans chaque partie, vous résoudrez un probléeme et  ferez avancer la solution dans le but de
fournir une méthode.
Par exempl e, |l e premier <chapi t retandiquered quepleactiehtelait d dun p
faire pour résoudre ce probleme.
Cela donne une structure du genre :
T Introducti on Quell e est | a source de ce probl
1 Partie 1: Le probleme numéro 1 a traiter, la source, comment le résoudre, des outils et des
actions a mener
o Leprobléeme etsasourceavecanecdotes, chiffresé
o La mani re de | e r®soudre avec | 6action NA1,
o Les erreurs ° ne pas commettr e, |l es astucesé
o Le bilan ce cette premi re partie, avec une ¢
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1 Partie 2 : Le probleme N°2 a résoudre quand le probleme N°1 est résolu, et les actions a mener
T é
T Conclusion : f®licitations pour | a lecture du I

A noter : en structurant votre livre, vous pourrez mieux faire la page de vente, car vous aurez listé les
problemes, les solutio n s €

'l est i mportant doé®crire d gilte ed®panutr deaw otiirt ces q
| 6int®rieur de votre guide.
* C | 8 https://docs.google.com/spreadsheets/d/ 1 zyzeef3HI 1RTwyu kel pLhetb3KYs0Z 0Bhg Tl lyud/edit#
Business Commanda ]
Fichisr Edition Affichage Imserion Fommat Dornées  Oudils Modules complémentaires  Alde  Damiérs modification
& o e € % 0 001D~ Adal . a0 - B T 5 A. . H- E-1l-|
A B [ D E F G
it Plan de la formation
2 Introduction
3l Introdusction - technlques da4ld vues. mals pas applquées dans 99% des cas
L] Pourquoi on ne parle pas de Twitter, SEQ, Facebook. aricle de blogs . car c'est long |
5 Les Pré-requis : monter un Camp de Base
g Créer un blog Wardgress
T Avnir quelgques articles de blogs
& Créer un géndrabeur de keads (checkliste, vidéo. ) en amont de lachat cu quil résout en pb rapidement immeédiabemes
] Aurlorépandeur el fomilaies
o Aol un prodult & vendre ou de Naffiliation
"
iz Génération de trafic |
13
12 Semaine 1: Votre premiéne opération commando |
15
L] Création de comenus
1) Faire um invenaire de gon conbeni pour reprendne be conbenu sur son blog, sur slideshars
18 Falre transcrire ses vidéos ou inferviews
L] Exiemalisation da Pécriture avec Texthlaster ou TextBroker ou un redacteur
il Faire un Top des bliogs, persormes. arficles de blogs.. dans une thématique
b Reprendre tes réponses demails en articles de blogs (fred sur blogger)
Par exemple, pour Trafic Commando , ma derni re formation, |j6avais ul
auteur , et on d®ciatlaitcomposke ce qubon

Il est également important de mettre des exemples et des anecdotes.

A la fin de chaque partie, je mets généralement une anecdote ou un cas pratique pour rendre la chose
plus vivante.

Celaper met d 6 awneniplus agréabld alice : il y a dans un premier temps la théorie, puis la
pratique et enfin | 6exempl e q uG'estgémdradement plusclairdans®r es s a
la téte des lecteurs.

Vous pouvez bien entendu fda®erse cuonmmaemo nec elDdl Geimoasfnati td 6dia
pour Réussir sur Internet .
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Guide Gratuit !

100 Conseils pour
Réussir sur Internet

Cliquez ICI !

1 ne sdagit que doéi d®es, mais ce nbdbest pas

Léavantage est que | es gens peuvent Il e |lire
la valeur ajoutée est moindre).

A noter : vous pouvez aussi raconter une histoire dans votre livre, via du Story Telling.

3. Climax
The turning point; the point of
greatest suspense or action.

4. Falling Action

g : Action and events that

2. Rising Action occur after the climax

Events before the climax;
Character's attempt to

solve the problem, but fails.

1. Exposition PLOT 5. Resolution
Beginning of the story

that introduces: The structure or H st b5
1. conflict

or problems are

organization iy

of events that make up
a fictional story.

Essayez également de réutiliser du contenu.

On peut généralement vendre unlivresi60% du cont enu exi ste d®j "~

40 %.

aussi

pl us

Vous pourrez créer une méthode, des checklists, ajouter des vidéos, etc, et ainsi avoir de la valeur.

Il faut savoir que personnenelit100 % doOoun bl og o0 u Vousmuvezrddnt aéereles é

articles, les espacer dans le temps, et ensuite reprendre le tout et faire un bouquin payant ou
gratuit en mettant plus de structur e.

Vous pouvez ®galement demander ° un expert
postface.

Bien entendu, ne le faites pas avec un inconnu.
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Le but est déavoir certes un contenu ° valeur ajout
qui vous servira de relai, car il pourra en parler sur son blog ou sur les médias sociaux.

Vous avez du contenu, il a de la visibilité, et il va ensuite relayer le contenu sur les médias sociaux,
cbest donc-ganantgagnant

37 Ecrire plus rapidement un liv re

Il est ®gal ement i mportant dbébapprendre °~ ®crire vit

Les gens qui se lancent dans | 6®crdégoites,e adbéduodebtvlien:
ecrire.

Il'y a plusieurs méthodes.
La premiere consiste a apprendre a taper plus vite.

Vous pouvez utiliser des outils comme Keybr qui vous apprennent a taper au clavier :

0 e 0 scom 0 [ awen: J§ Geme NOI
il E|| 1w a
E'-. DeONid. Nadd mone (e }
e
. E 5 o = . -
= Q El R T u o | P LIS Elid tnd 4
s Ol - T L . 4 I e

Il existe quelques autres solutions pour apprendre a taper au clavier :

1 Des petits jeux

comme http://www.taperplusvite.com/ et http://www.learninggamesforkids.com et http://ty
pinggames.me/

Des logiciels a télécharger pour taper au clavier http://www.typefastertypingtutor.com

Des solutions en ligne https://www.typing.com/__, http://typingtutor _-online.com
http://10fastfingers.com/typing __ -test/french

=A =

Vous verrez que sivousgagnez25% sur | 6®criture dOou®tw sextked®uwobubuaDbge
vote bouquin, ce qui nbest pas n®gligeabl e.

Léautre possibilit® c on saves tlesoutilscbname DragordNaturbllp ®cr i t ur e
Speaking (voir http://amzn.to/2nQKcCA) :
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Nuance’
Dragon
NaturallySpeaking
Premium

Reconnaissance vocale

voBeacy
Sousn

LanuaSaAc

BunjesdsAleanieny

E
B g NUA NC|

Vous allez ainsi récupérer du contenu de maniére simple en dictant votre texte.

Lééautre point est de travailler en Asprintso.

C 6 easdtire travailler non-stop pendant aussi longtemps que possible en évitant les distractions
(Facebook, Twitter), tout en se retenant de faire autre chose.

Vous pouvez vous inspirer de la méthode pomodoro (cf cet article
http://www.devenirplusefficace.com/productivite/la-methode-pomodoro):

15min 30 45 60 fa 90 105 120 135

B WORK BREAK  mawkoTs.con
Cbest tr s important de ne pas sobarr°ter, car on pel
éventuellementprévoi r un t h®, un caf® ou verre dbdeau.

Vous pouvez éventuellement mettre de la musique ou la radio, mais il ne faut pas que vous ayez
a changer les playlists.

De méme, regardez dans la journée les heures ou vous étes efficaces.

Par exemple, je suis plutéteffic ace | e matin et | e soir, -miadiis. jJGOaRV iU e
donc do®cr i r-,jelefaseplutdt te soir apres 22h pour étre concentré a 100 %.

De méme, quand vous voyez des choses intéressantes, notez  -les sur un carnet ou dans
Evernote, ou dans une autre application mobile.
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Comment créer et lancer un infoproduit pour monétiser

son Blog ?

Plut!t que de | ancer relancenrenwrvleau pr o«
Cequiest encore plus int®ressant que sortir un nouvea
Il sbéagit doébam®liorer un produit d® " cr®® en ajout
suite a la demande générale.

Léautre possi bi |l iertle@roduiven sortantuee nduvelecvérsion.l i s
Vous pouvez soit I é6offrir aux gens qui l 6ont d®j) ",
Ai nsi vous all ez cr ®er une version 2016, 2017¢é& et Vo

montant & vos clien ts de la version initiale.

Sortez une version light ou découpez votre produit star !

Une autre possibilité consiste a prendre votre produit existant et a le découper en petites
parties , toutes correspond antes a un besoin client.

Le but est de multiplier le nombre de ses produits, mais aussi de les rendre plus accessibles au plus
grand nombre.

Vous pourrez ainsi créer une partie pour chaque sujet, et vendrez ainsi chaque partie séparément.

Cela vous permet dbéavoir un pseltversaunplusgrdnd praduitet de f ai |

Lancez des promotions de temps en temps

Vous pouvez également faire de relancements saisonniers, si possible en ajoutant des contenus

en plus (ou en moins !) pour cr®er | 6®v®nement (et |
Vous pourrez ainsifareune promo do6®t ®, wune promo de Nozxl, et c.
spécifiques.

Il est également intéressant de faire une promo prix, ou de faire une promo prix+contenu : vous allez
offrir le produit et proposer des bonus supplémentaires comme une formation vidéo, ce qui apportera
plus de valeur a votre contenu.

Vous pouvez aussi sorti & Op aarv eecx € nbpelnes ednebsl efi Rdaec kv oNso p r
D®but antsoé en ajoutant plusieurs produits | i ®s.

Voici mon Pack Noel 2015 :
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Prospection Booster

v

Multipliez votre trafic
en 1 mois |

Le Kit de Survie Marketing 2015

Les stratégies de sorties produits : le Product Launch Formula

Pour sortir votre produit, il y a plusieurs stratégies marketing.

Tout dbéabordLbandPRrbBdovmul ado de Jeff Wal ker qui consi
un phénomeéne de buzz important sur une sortie de pro duit.

Avant de lancer le produit, il y a une phase de « réchauffement de la liste ». On essayer de
convaincreavec un maxi mum doéaffili ®s, surtout duwans des d
maximum de partenaires qui vont lancer en méme temps la communication.

Anoter mai ntenant il est conseill ® déavoir un daf
bl ogueurs, forums¢é d e prddaitjcareelalp@nd grroronément degdempsaemaile
mais surtout appels téléphoniques !).

Tout ceci en méme temps donne une impression de buzz, une situation ou il y a une super offre qui
sort et il y a une urgence ~ | dbacheter.

Tous ces visiteurs sont renvoyés par une page avec une série de vidéos, les visiteurs devant
laisser leurs emails pour voir les vid  éos.

Le Il ancement arrive alors dans sa seconde partieé
Il'y a donc une deuxieme partie quiavec lepré-l ancement , av enformatbrsdesr oi des
gualit® comme une vid®o, un podcabtstéan plan dobéacti

Cette phase est limitée dans le tem ps, avec une offre spéciale.
Lebutestde convaincre de |1 06int®r°t de r®soudre un probl

La premiere partie servait donc de teaser, a créer une liste de prospects et a rappeler les
problématiques, ensuite il y a le contenu « woaw ! & é p u i da phaseade ttente.

Toutes ces phases se font via des vidéos, car les gens peuvent ensuite poster des commentaires et
poser leurs questions. Cela permet, entre autres, de rassurer les Internautes en montrant une personne

i e n ,danslawdéo. On humanise, on concrétise.

La phase de promo qui se fait toujours sur une durée limitée, car cela permet de créer une notion
déburgence.

C 6 easdtre que la personne devra commander maintenant ou jamais, avec une date limite et une offre
promo dans le temps.

Bien entendu, il y a & chaque fois un systéme pour relancer une derniére fois une promo juste avant la
fin ou juste apr s pour que |l es personnes Afrustr ®e:

1 «il reste encore quelques places »
9T Ajdéaides annul ationso
1T AjObouvre encore xuel ques semaines
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1 «je mets en place un paiement en 3 fois ».

Ces petitestechniquesper mett ent de ref aireuxlgbleésitéent et de convai

Voici des images représentant le Product Launch Formula :

Launch Flow

STAGE2 STAGE3

N\, PosT-
/  LAUNCH

F

PRE-LAUNCH LAUNCH

Early Demand

- Introductory Special Ending
- Don'tmiss out (scarcity)

- Case Studies (proof)

- Success Interviews (proof)
- Reviews and Blog Posts

- Success Stories

- Tastimonials

{€:2009 WinningWare.com

Les limites du Product Launch  Formula

Le product launch formula marche toujours, mais bien moinsbi en qudavant é

En effet le cycle de communication est relativement long (beaucoupd 6 e mai | s ° envoy
part des affili®s), et | es g¢gensonvaleurproposeba lefinung u
produit qui va leur coQter les yeux de la téte, et qui ne changera pas leur vie.

er
bavec
La Rocket Launch Formula fonctionne t ouj ours dans certains secteurs d

encore été touchés par cette technique, mais plus autant dans les secteurs ou elle a été sur -
utilisée comme dans le web -marketing .

En effet dans des secteurs déja bien touchés par cette techniqgue ( | e mar keting, | e dev |
cOdest bieficacecoairnsl es affili ®s ont compris qudils fAven
certes ils touchaient des commissions, mais surtout que leurs bases de prospects étaient siphonnées

(leursmeileur s cl i ents ayant d®pens® toutes | eurs ®conomi

Un d®r i v® du Product Launch Formul aeé

Vous vous demandezpeut-°t r e al ors comment proc®der é

Vous pouvez toujours continuer dans le méme principe, mais en le faisant differemment.

Il faut ° chaque fois cr®er de [ 06int®r°t, pr®senter
client.

Lébastuce consister 7 pr®sent ewhadu éc saoqu e efso idsd ®t eosn nfeam
de valeur,que lelecteur apprenne un truc super pratique via | es
envoyemégevous | ui proposez dbéen savoir plus ensuite
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Cbébest par ex e mpavee mas Eheckliste et pBooks gaatuits, afin de donner des extraits

iwdoub avant de proposer mes produits payants.
Mettez aussi de | 6®moti on dans v

D®sor mais, devant | a masse de produits mis en vente

du r°ve dans vos produitsé

A la base, si vous devez vendre un produit, il faut déja étre fier de ce produit.

Vous devez vous-mémepenserqu 6i | sera particuli rement int®ressa
profiter.

Je | 6ai d®j " fait sur UmMoigpogrécric des Camtarusequiébet _mon | i vr e
reveroc 6 est vr ai me nincroyalmega ce prig-la,s iaovnec | es huit h»eures de

1 mois

Pour écrire dy conteny

Qui fait rever |

Je le pense vraiment,c ar cb6est un produit © valeur ajout®e qui

Par exemple, dans mon livre "Le Growth Hacking"fi, | 6 a i mi s un vocabul aire mi
mi ssioné et non pas une simple formation

Il ne faut pas hésiter a mettre en avant des truc s et astuces qui ont de la valeur dans ses extraits
pour Aprouvero |l a qualit® de son produit.

On se dit par frelé moingde 6hodes pbsaibleto umedtes chapi tres doéintro
de valeur, pour pouvoir aprés vendre son produit.

Mais au contraire, il vaut mieux mettre un contenu qui a beaucoup de valeur : « voila quelque chose

déi mportant, et vous allez d®couvx.ir des choses enc:
Il faut bien entendu que | es gens voi eedéspmmsogubdi | s
des captures dé®cran de votre produit, voire un scr
Vous ajoutez ensuite de la valeur avec du service ou du produit , comme :

f un produit physique (cl ® USB¢)

1 unlivre que les gens recoivent par la poste,

1 un événement physique comme une formation, un web-séminaire,

1 un club privé avec un groupe Facebook ou un forum

1 un systeme de coaching individuel ou collectif

1 unrepas ou un petit déjeuner

1 X appels / mois
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17 é
Tout ceci fera acheter non pas un produit simple, bé te et méchant, mais une solution avec de
| 6accompagnement et de | 6aide, car formatong,etmais | es gens
néarrivent pas ° |l es mettre en application.
Si vous pouvez convaincre | es gens quéoitgagné.aur ont de
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Comment monétiser un blog ou un site avec un eBook

ou une formation vidéo ?

Apportez de la valeur en dehors de votre produit

Dans la création de produits, i néy a pas que | e produit en | ui m °
Il y a aussi tout ce que vous mettez autour de  votre produit.

1 peut °tre int®ressant doéoffrir plus de valeur aj
avec certaines de nos formations vid®o (ex: Busi nes.

Sans aller jusque-la, de maniere générale vous pouvez ajouter un forum ou un club privé sur
Facebook.

Ces deux éléments sont importants,c ar i |l s permettront ddédavoir en plus
| 6®change avec vous qui °tes formateur.
Cébest | e _BtadarctamAadenay (250 / moi s) avec un Groupe Priwv

¥ | Frsdenic Cangeat

Bl EduFii

B Mews Feed
W55 5

7| Ewanis

B Ads Managar

o Szar Maskatiog &c_.

U Aend]

Discussion

T Emp

) Lin Pages
W Fagas Fead e [l irite Posst A Pooto ! Vide B cresa p (] aoa Fike

l 1F"HI'E'II.' Ganevet s

Bonjour 3 bows, [ Star Marketing Academy vieni de sortir | Durant la
Ferse de lancemnen] 4R NEsleZ pas & me Lane ANt 08 oS felours

T T ML & Rncement oficiel se fera &n sepiembne D

Vous pouvez ainsi répondre a des questions sans étre présent, ni sans y passer des heures, car tout le
monde peut r®pondre et apporter sa pierre 7 | 6®difi

Donc, réfléchissez a la valeur ajoutée que vous pouvez ajouter :

1 Coaching groupé ou individuel
T Groupe priv® & heures dobéassistance
1T Accessoires et bonus (ex: un autre eBooké)
1 Produit physique (livre,c | ®s USB¢é¢)
1 Formation physique
T é
Tout cela permet de créer une gamme de produit s” partir doéun seul produit.
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L6ext er n agduifaraface @lademande

Si vous avez beaucoup de clients, vous serez bloqué a un moment, car vous ne pourrez pas
accompagner individuellement vos clients.

On rencontre souvent cette situation lors des lancements de produits, et on se retrouve avec des
débutants qui ne maitrisent pas forcément les fondamentaux techniques.

Dans ce cas -la, il serait intéressant de travailler en partenariat avec une ou deux personnes.
Pour ce faire,

1T soit vous recrutez quel qubun t dspifpuoeaxpeit,sodmment ou d
personne que vous formez pour répondre a 60 % des demandes, soit un stagiaire),

1 soit vous travaillez avec quel gub nfregan@e,umous pay
sous-t raitant, un experteée),

1 soit vous travaillez avec qu e amslathémmatiqueu maisegeit d ®|
est prét a vous aider pour un accompagnement avancé. C 6 easdire que vous lui offrez un
coaching ou une formation personnali s®e en ®chan

Apprenez a externaliser une partie des taches

La question de loextver tdluijj atrisontout simpl ement par
bon partout é

SionfaitunliviePDF, une f or mat i @trebloquada®lasteuroétapep.e u t

1TL6®criture du contenu

La premi re est bien s3r | 06®criture.

Il vaut mieux le faire soi-m° me, mai s | 06 ali d®] " vu de gens confier ¢
rémunération.

Cela codte relativement cher surtoutsiv o u s °ntéeesn pas | 6auteur.

Dans ce contexte, vodsenmanietneprus doéomnhnewvMprt en ®c
de cession des droits.

Cbest ce que je recommande quand vous nbavez ni Il e |
Je | 6ai d®] " fait eanwnd efsoramat®esn 290Wr0 Tawi tter et | e

tous mes droits a la personne qui voulait faire cette formation vidéo, vendue en marque blanche.

Mais vous pouvez aussi écrire une partie du contenu, ou faire des enregistrements audios et demander
a un tiers de faire une transcription.

21 La relecture des contenus

Une autre option consiste a externaliser la relecture.
En effet quand on a commenc® °~ ®crire son contenu,

Cbébest quel gtegcormiy et sne astuee est de changer le format de relecture : si vous avez
r®di g® un document Word, vous | O06i mpri mez.

En effet en changeant | e support de IUeecatitne opionest ous Vv
de regarder un PDF © | 6®cran.
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Autre astuce :cesser do6®crire pendant qgquelgues jours pour ¢
relecture.
Il est trées important de relire non pas en écrivant, mais en faisant uniquement de la relecture.
On ne peut pas faire les deux de maniéere correcte : quandone st concentr ® sur | 6®cr i
moins sur la relecture.
Il faut donc une étape écriture, une étape relecture/écriture, et si possible une étape sur papier avec de
la relecture.
Comme | a relecture est |l ongue et n®cheslgautimeuxde bonne:
externaliser la relecture.
Vous pouvez confier cette tdche a vos amis ou a votre famille, qui le feront gratuitement, ou vous
pouvez recruter un relecteur.
Vous pouvez passer par des services payants comme TextMaster
I Master  conmenon | ne
) EOREECTICON FRECFESHONMELLE U;-EG?& zlﬁ 24
- A
surez le O fautede vo 'e..cz(er‘n_J
vec la correction a [@demande 0 O] 56
I
| paar |
Parexemple,pour 10 000 mots, il vous co%tera au mini mum
Bien entendu, plus vous aurez de contenu, plus cela prendra du temps et plus vous paierez pour la
relecture.
I'l est i mportant dbéavoir une relectur eonterm pealual i t ®,
de fautes, le sérieux en prend un coup
Déun point de vue pratigue, vous pouvez partager Vvo:
| 6ouvrir avec Google Docs si vous | 6avez fait avec
aut omati smes comme | es sommaires automatiquesé)
Sinon vous pouvez utiliser des fichiers partagés via DropBox_, Google Drive &
Google =
& Crive Maon Drive ~
]
pn Moy Do ©
o Fariages s mo =
E
4+ Google Phatos =]
(5} Récents :
W Sukis B
<]
i - orheilia =]
4]
Ainsivous pouvez voir en temps r®el | davancement du tr a)
Vous pouvez aussi utiliser PowerPoint pour créer un livre blanc.
Cbébest plus Il ong et moins facile, mais a donne un r
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Le look est aussi important que le contenu

Sivous vendez un produit tres cher, il faut que le rendu soit au méme niveau.

Si vous nbdavez
ce travail a partir de votre fichier Word.

p awus hllezextarnalisep @ travail avecsune entreprise qui fera tout

Il est trées important de prévoir du temps de relecture, car il y a toujours des fautes et des erreurs dans

votre document ,

Si VOousS avez

un

et cbest ce qui

l'ivre bl anc,

Sivous utilisez des illustrations de style BD, vous devez le faire
dans votre page de vente, etc.

esSss

ser a
ayez

envoy®.
déavoir wune

partout dans votre bouquin,

Vous pouvez utiliser pour cela | es sites
Par exemple, pour Business Commando, | o6ali
chez Fotolia , DreamStime  etDeposit Photos .
_ s w Cratiky domage  dleshwhone [u] W
m | Pa=ags Alfichage Gewman
+ = 4 v CePC o Desguelocsl [Dx » Towad + cossedomsby o Foemabion o iralfic comevands + Misintbions w 0 Aechemch.. J
= lmages o
Tar an ..-,J "
Farmstan P de
o i _; r
tamp : £ 7 I A D l E
STEETS o E-I-ﬂlii_;l I:li_"!l I_’I 130551 _d I!%d :Bo‘iﬁq_u
1= Dvophios
: : B
i Oralmw |’
Ectp‘: J ﬁ
B Bursen iy
Depawtphator_ 1 Deposits! i Dmpautphaton 3 o
i S 214817 43405 1E115E 13102 sl B3 ) =g TS
= lsges -
Flon wham Wb 1
& Misigue
+ Tééchaige=ent ﬂ
B veeo Depostphotos 5 Deposiphotos 5 Dy 5
I Te——— IS4EL3 546 A A05ETTT ol
= Disque loal [T i

Vous pouvez acheter les photos sous différents formats.

de banques

cherch®

Je prends généralement une photo grand format pour la couverture pour que ce ne soit pas pixelisé.

Dans le livre, je me contente de petites illustrations en basse définition.

Sivous avez des graphiques, il faut les refaire,c ar ce nodest

tailles et de plusieurs couleurs, surtout quand vous faites un livre blanc.

Vous pouvez les refaire ou les faire recolorer par votre graphiste.

Page 42

pas

t

professionnel


http://fr.fotolia.com/partner/256605
http://www.dreamstime.com/res474048
http://depositphotos.com/?ref=3605303

Rentabilisez (enfin) votre site Web i 51 techniques v1.1 1 ConseilsMarketing.com

Vous devez vendre

un produit !

Il est important de faire un produit qui sera acheté par le client.

Uneerreur que | 6on voit trop souvent, ce sont des cr
dontils pensent que | es gens voudraient, alors qudéil f at
vrai ment é
Il faut que |l e produit f as sesontlesématians qiidéclenehent! es gens
dbébachat
La d®ci sion dbéachat passe par | 0®motion, et cbest e
rationaliser cet achat.
Buying Rationale Buying Psychology
Economics @ &S
x(’;
Risk @ ;
Strategic Fit *
Lo
Compliance ﬂ
'.III_
Politics :ﬂi
Avant de vendre du rationnel, vendez de | 6®motion (|

Par exemple, vous avez sans doute eu le cas de personnes qui sont partient faire des courses en
grande surface, en centre-villeé et g unentr eawieecn un produit total ement ¢
super affaire ! 0¢é

Cbest une parfaite i lel usatirraet iaopnp ede aludxi n®noortti aonncse dda n s

Les ®motions sont comme des fAboutonsodo qui nNous pous:
dans s olnfludndevet Manidulations Ahttp://www.conseilsmarketing.com/technigues-de-
ventes/critique-du-livre-influence-et-manipulation-robert-cialdini-partie-3
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Robert Cialdini

&

Comprendre et maitriser les mécanismes
et les techniques de persuasion

Voici quelques-uns des leviers :

T Ne plus avoir de probl me ou ®viter de sbdébemb°ter
1 Jouer sur son apparence et ce que pensent les autres de vous

1 Etre plus confortable, obtenir du plaisir

1T Economiser de | 6argent, du tempsé

1 Eviter de perdre, de ne pas profiter de quelque chose

T é

The 35 Primary
Emotional Hot Buttons

Vous ne devez pas vendre des fonctions, mais les bénéfices que cela apporte, et une situation future
de r°veé

Ainsi une personne va adh®rer ° une offre, si on | ui
vendeur é m° me si cela ne tqiuentdepllas rd®allid ®FEr omess e

Il faut mettre en avant | e probl me que vous T ®so
produit.

Les gens n'‘achétent p as un produit, mais une solution a un probléme ou pour assouvir un
besoin.

Pour sbéen convaincre, il suffit de regarder toutes |
de produits cherchent toujours la solution miracle pour maigrir sans se priver, sans faire de sport et
sans contrainte (jbexag re certes, mais ~ ©peine au
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chose pourlessous-v °t ement s avec des cr®atures de r °wmt qui p
naturellement sexys !

Les fabricants de cosmétiques ont pris la mesure de ce fait, avec des produits qui associe nt des
émotions a un produit n'‘ayant pourtant aucun rapport.

Par exemple les shampoingsau chocol at qui jouent sur | 6®moti on,

yStratti

CHOCOLATE

Reparacién To

Nutricion y Suavid
Re|
Mu

CHAMPU
CHOC: E

Il faut reprendre la citation de Steve Jobs "sell dreams, not products" !

Vous pouvez par exempl e cr ®er unrsimpledbjectif e fdirelréverr ° ve 0
Proposez ensuite a vos clients des produits plus abordables (comme dans la plupart des marques de

luxe qui au final ne vendent pas des vétements haute couture, mais des sacs a main et des

portefeuillesé ) .

Cette émotion doit aussi se retrouver dans vos communications.

Offri r une méthode pour résoudre un probleme

Un des meilleurs moyens de convaincre reste de proposer une méthode simple et pratique pour
résoudre un probleme.

Par exemple, une de mes premi res #tMarrnkaettiionngs. vCode®&a
mais ca fait un peu trop « académique ».

Les gens ne révent pas suffisamment, i | s ndéont pas non plus | e b®N®f i c
directement.

Ce que les gens veulent, ce sont des méthodes et des solutions simples qui leur feront gagner
du temps et des prospects.

Jbai ensuite cr®® des for mat i oBloguergconimeonPto e uetpl ma de
derniereformat i on vi d®o sbéappelle ATrafic Commandoo.

On passe dbébun produit quet nguif afiai papl wrat mgeans &r ° Vv
professeur, ° quelque chose qui a plut®t une connot.
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Trafic Commando
1000 prospects en' 1 mois !

Ce nom de produit offre toute une palette doé®moti on:

T un plansdbdaction
91 une forte directivité
1 des résultats rapides

l
Vous avez donc tout intérét a proposer des produits qui feront aussi vibrer vos clients en jouant
sur | a corde sensible de | 6®moti on.
Vous pouvez aller jusquodaux ext laSemmise de Quatnedleules m Fer r |

(voir mon avis dans cet article http://www.conseilsmarketing.com/livres-de-marketing-gratuits/voici-
mon-avis-sur-le-livre-la-semaine-de-4-heures-de-tim-ferris).

La semaine
de 4 heures

TIMOTHY FERRISS

Pour trouver ce titre, il a lancé des campagnes AdWords pour voir ce qui génere le plus clics.
Vous pouvez faire de méme avec AdWords ou Facebook Ads pour lancer un pré-test de votre produit.

Vous pouvez aussi solliciter votre communauté en leur disant que vous hésitez entre deux
produits.

Cbest ce que jobai fait: ajveai mfaaidtermn g exdemtgws | en t ke me
gudils aimeraient | e plus savoir et en indiqgquant qu:
produits.

JOh®sitais entre Un Mois pour £crire du Contenu qui
pour apprendre & générer plus de prospects en B2B.

Joéai donc | an c 8urvayriMorkey ned pogaat la\guestion :
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Bonjour,J'ai un dilemme : quelle serait la
formation qui vous serait la plus utile 7En
effet je prépare 2 produits :- un ebook
"Ecrire sur le Web" pour apprendre a écrire

des articles de blogs, trouver les bons mots

clés... qui s'adresse aux blogueurs et aux
entreprises- une formation "Attirer plus de
prospects" pour apprendre a attirer des
prospects sur le Web, qui s'adresse aux
freelances et aux PMEMais faute de temps
je ne pourrais sortir qu' I'un de ces deux
produits d'ici a cet été...Donc selon vous,
quel serait celui qui vous intéresserait ?

Réponses obtenues * 60

La formation
widéo “Attir...

L'eBook
“ECrire sur ..

Aucun des deux
(dans ce cas...

0% 10%

20% D% 40% 50% B0% T0% BO%

0%

100%

Jbai compil ® Il es r®ponses, et cbest AAttirer plus
par | 6autre fAUN Qwonitse npuo ugru i £ cfraiirte Rl°uver 0.
6ai donc fait |l a premi re formatilosecodleans un pr emi
Offrez plus de valeur via les offres a tiroir
D s |l e Il ancement de | 6offre, vous pouvez @adsti envi
gue vous aurez dés le départ un produit principal et un bonus ayant beaucoup de valeur pour les gens,
qui seront préts a acheter, rien que pour acquérir ce seul bonus.
1 méest d®) " arriv® de vendr e unoffredubomitiqueen nci pal s
bonus un bouquin existant ou tout simplement offrir un guide en plus pour apporter un
supplément de val eur | 6ensembl e.
Cependant, vous nodéarriverez vendre que si |l a val e
valeur représentéeparl 6 achat de votre produit
Val eur per-ue > valeur de | 6argent d®pens®
Cependant 100 U ne vaut pas |l a m°me chose ddédune per:
Pour un ch!mduepi®9endt peubeauvucoup, alors que pour u

rie n é

Il faut donc vous mettre a leur place et savoir si elles seraient prétes a payer pour quel montant

(cbest dire | a valeur que cela | eur apporte).

Par exemple, jobai par tnféeerncgs®ui ULOemp®oOie eé¢&¢ waebdcscu
| 6 or geaunri sjaéta i appris que | es gens qui sont l a rech
déargent pour acheter des formations.

Il adoncrevu sonconceptetat ransf orm® | a th®mati quentreprisesfcartessm sur
gens étaientpréts” met tre de | 6ar genmeprisgsour | a cr ®ation dbé
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Il faut bien retenir que vous devez apporter  suffisamment de valeur pour que la personne soit en
mesure doéy mettre de | 6argent.

Planifiez la réalisation de vos produits

Une fois que vous avez travaillé sur  I'aspect Offre, il faut travailler sur la production du produit.

G®n®r al ement joutiliseDasnicédi cjheerr &xaiel |l susoGoegt ea\
personnes ou a partir de plusieurs périphériques.

Ce fichier Excel est la matrice du produit, du concept au sommaire détaillé, en passant par la
promotion.

Je résume le concept dans un premier onglet, dans le second le sommaire et dans le troisieme
le plan promo.

Cbest tr s i mportantc oddees tf aciornemec eutntee fisnyontteh dsee ,| anc e me
de produit classique.

On se dit souvent qubdéon a | e concept dans |l a t°te, |
I'l faut donc ®crire | e concept, | guels setaiéneles frgns @i r q u o i |
| 6achat, | e prix, &etc.

Apres avoir travaillé sur le concept dans le ler onglet, vous pouvez ensuite éliminer des idées qui ne
sont pas liées audit concept. Il seraalorsvendu au prix cibleé pour | e cont
Sur le deuxieme onglet, il y a le sommaire.

Je travaille en parties, avec un enchainement logique : on part des fondamentaux, et on avance pour
maitriser un sujet.

Par exemple, ma formation Business Commando doit étre préte en un mois, donc chaque semaine il y
a un cour s attionpa sempireans do

A noter : si vous vous adressez a la fois & des pros et & des débutants, vous pouvez prévoir au début
un élément simple, et ensuite présenter une action évoluée.

Onarriveau pl an d Gsartet3e anglet.

La promotion est également importante, car sans plan de promotion vous allez devoir improviser, vous
néall ez pas avoir un dispositif complet, et vous no6

Par exemple si vous avez une liste de 10 000 prospects,vous pouvez aveéide un taux c
conversion, ce qui est déja bien.

Vous pouvez voir combien vous gagneriezsil% des prospects | 6achetaient et
de vente : un petit produit qui sera vendu avec du consulting et des services, ou un gros produit qui

sera acheté par peu de personnes,mai s qui vous permettra dbéavoir suff
Pour 70, vous ne pouvez pas offrir 20 heures de vi d

Une fois que vous avez tous les éléments relatifs a votre plan, vous pourrez commencer a rechercher
des éléments complémentaires.

G®n ®r al ement vous nbavez pas tout sous | a main, mai !
propres idées, que vous allez ensuite enrichir avec des choses trouvées dans des formations
existantes ou sur Internet.

Utilisez la viralité et le trafic des autres pour vendre vos produits

Vous pouvez aussi demander “ certaines personnes doéi
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Vous pouvez méme créer du contenu grace a des interviews, ou trouver des idées dans des formations
en ebook ou en livre papier.

Veillez cependant a structurervospr odui t s, et ne pas fairesf@@oocumul at
vous nbapportez pas une vraie m®thodeé
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Les principales étapes pour lancer votre premier

7

produit numérique ( e b oo k, formati one)

La création de la couverture 3D

Le plus compliqgu® consiste ° c¢cr®er | e contenu, ensu
de son offre.

La premiere étape est donc la création du visuel.

Beaucoup de gens négligentcettepar ti e, or il faut donneEtlagartielae dobdac
plus visuelle estla couverture 3D.

Vous pouvez ®ventuell ement recruter quelqudun pour |
mai s il néest pas si ménoempl i qu® de | e faire vous
Pour cela, il suffit Fddiapodrla traasformern en doumertgre 3Ds u r

Vous pouvez utiliser des outils en ligne pour obtenir quelque chose de sympa.

Vous avez par exemple :

Placelt.net (http://bit.ly/2srT4iD)
http://boxshot.com/3d _-pack/
http://www.myecovermaker.com/
http://www.bosseye.com/boxshot/index.htm
http://www.adazing.com/cover __-mocks/
é

=2 =8 =4 -8 -4 -9

Quelques conseils :

1 Choisissez plutétuneillust r at i on qudune photo

T R®f | ®chi ssez toujours ° deux fois “ | b6adaptation
on trouve une photo super jolie, mais sans rapport avec le concept

1 Laissez de la place pour le titre de la photo

T Le titre doit °tre tr s |lisible, doéun seul coup
instantanément.

1 Limitez le volume de texte, car plus vous aurez de texte, moins cela sera rapide et facile a lire

1 Choisissez une police de caractére lisible (arial , ver dana, bodoni é), | imit
exotiques

1 Evitez les titres sur une image, il vaut mieux avoir un fond uni

T Evitez | es images vues et revues avec | es fAmanne

1 Enregistrez votre couverture au format PNG et pas JPG (pour éviter la compression des photos
et pour gérer la transparence du fond de couleur)
T é

Voi ci des exemples de mises en page de titres plus
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‘Kidnap!

D

*
2>
- 4
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—

Voici quelques exemples de couvertures peu lisibles :

S\ TR
i

.~ GIRL
THE '
~ DRHGON

- TATTOD
.'l_"_“""i‘e‘n“i?ﬁ#g S S'|'| EG
CLARSSON [
— k‘lndleed.ition ;

Qidnap!

Amanda Hocking

kindle edition

Et voici quelques-unes de nos couvertures pour nos eBooks gratuits :

Recevez GRATUITEMENT 10 guides pratiques !

Les Vaingueurs

Des
Golden Blogs

La page de vente

Une fois que vous avez la couverture, vous pouvez

passer a la page de vente de votre produit.

Vous pouvez vendre votre produit via plusieurs moyens :
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1 soit acheter un nom de domaine et un théme spécial pour les pages de vente sur
ThemeForest, voir cet article avec 3 themes WordPress _ pour vos pages de vente.
Léavantage cbest que cela nhédioncdne®maentherdesd0 ¢
personnaliser le théme.

1 soit mettre votre produit en vente sur des sites de vente en ligne de formations vidéo

comme Tuto.com. Ldéavant age cwweapastagdérarteutedagparte teohdigue, car il
suffit de mettre en | igne vos vid®os, | 6autre in
natur el de | a platefor me. L6inconv®nient cbest (¢

De méme, notez bien que les commissions seront d'autant plus importantes.

1 soit utiliser une page de votre blog pour vendre votre produit. Lé6int®r°t cbdbest de
|l igne votre produit i mm®di atement, | 6inconv®nien
vente (Il es menus sont pr ®sentsé).

1 soit utiliser une solution de vente en ligne de formations vidéos
(Kooneo , LearnyBox é )ou de v éBookse d@®e nt ®r °t, c¢c' est que vou
L'inconvénient : vous ne gagnez pas grand-chose dans l'affaire, @ moins de faire du chiffre,
beaucoup de chiffres !

1 soit utiliser une solution de pages de ventes
comme OptimizePress , LeadPages, ThemeThrive. .. Ces systéemes sont congus pour réaliser
en quelques minutes des pages de ventes hyper qualitatives. En revanche il faut au moins 1
journ®e pour ma’ triser ces outils (et | e co%t es
systeme de paiement récurrent).

T soit doutitl imeerdel e# eyt de pouilavversede ldrésfama z o n

formatKi ndl e ou | 6i mpression de | ivres papier. Léav
|l ogi stique d6Amazon, |l es inconv®nients cbest que
fichier,crétat i on de | a couvertureé), et Qque vous serez

place une campagne de promotion tres performante.

Il est important de soigner sa page de vente : en effet les gens regardent de plus en plus la qualité de
lapagedeventeavant dbéacheter.

En effet, comme vous proposez  un produit numérique, il est essentiel  de rassurer sur la qualité
du produit via le visuel.

€ noter : S i vous vendez en direct, vous devrez cr ®:¢
lacréationdu bouton est tr s simple et que vous touchez d

Le programme dOoAffiliation

La prochaine ®tape est de vous inscrire 7~ un progr a
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Ensuite vous devrez c¢cr®er une page deavecehdutendgour Vv o
pai ement sp®cifique °~ votre syst me doéaffiliation.

En effet si vous vendez uniqguement via votre propre site, vous serez limité en potentiel de vente par le
nombre de vos abonnés.

1 est i mportant db6al |l er dcehse rgcehnesr qghuor ss odnet cdea ncse rdcol aeu
proches de la votre.

Le potentiel de vente peut étre résumé par le graphique suivant :

Vos clients

Vos prospects
Vos concurrents
Les thématigues
proches

Les thématiques
eloignées

ConseilsMarketing.Fr

Vos meilleurs clients seront

1 vos clients existants,

1 puis vos prospects,

1 puis vos concurrents avec qui vous pourrez nouer un partenariat (ex: en proposant un produit
compl ®mentaire aux | eurs, en proposant 100% de ¢
gamme pour attirer ses clients et ensuite propos

1 puis les sites internet dans une thématique proche (ex: vous écrivez un livre sur le régime vous
pouvez contacter | es sites sur | e sporté)

1 etenfin les sites dans des thématiques éloignées (ex: pour le régime des sites sur la mode).

€ noter : convaincre doautres qi tddsnete paenddd awoms rp|
(et de donner |l es acc s gratuitement ~ | o6affili®),
sursollicit®e par ce genre de demandes (ex: | e Mar k:
pourvousr este une | iste de prospects qui ndéa jamais ®t G
t h®&matique. So6il y a d® " eu plusieurs promos (et s

du site ne voudra plus le faire, mais les clients ne se laissentp | us avoi r é

Ceci ®tant dit, il est indispensable de cr®er un pr
ventes de vos produits.

Pour cela vous pouvez soitut i | i ser un | ogiciel déaffiliation, mai
30 Goi/s)m <cela n®cessite au moins 1 journ®e de for ma

Donc, si vous vendez votre premier livre, il vaut mieux passer par une plate forme doéaffiliaf
qui se charge de toute la partie logistique.

Les plus connues pour les produits numériques sont :
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1 ltpe.com,q u i a |l davantage dé°tre francophone, r®act i
simple a mettre en place et gratuite (a part les commissions sur les ventes bien sdr). Les
i nconv®nients, cbest qubon ne peut pas vendre de
gudon ne peut pas faire des promos (ex: des code
1 ClickBank qui est plus international, est utilisé par les plus gros affiliés. Cependant la mise en
ligne est complexe et le processus de validation moins pratique. Il faut quasiment a chaque fois
cr®er un compte par produit, et payustestimesrest r ent a
méme si vous ne faites aucune vente.
1 Kooneo.com, qui est plus compléte car on peut héberger sa formation en plus de mettre en
place un programme d'affiliation.
T é

En conclusion, si vous avez un petit produit ou si vous ne voulez pas perdre trop de temps, utilisez
plutdt 1tpe.

Vous int®grerez ensuite | e bouton de paiement du ma
vente pour permettre a vos affiliés de percevoir leurs commissions.

Les pages de remerciements post achat

Unefois que vous avez cr®® votre programme doéaffiliatio
remerciement dédiées.

G®n®r al ement vous devrez en cr ®er une pour | e progr
déaffiliation.

Pour | e programme doaf fdeslmerdidn$ um peu différenies commewwag av o i

serez débité avec la société X », et cette société peut ne pas étre la méme que celle ou ils ont acheté
le produit.

Votre page de remerciement comprend généralement le téléchargement de votre PDF, mais elle peut

avoir dbéautres utilit®s
1 Remercier le client sur son achat et le rassurer pour le traitement de sa commande
T Lui indigue comment cela va se passer (lien de t
1T Faire une proposition doéupsel!]l pour acheter un p
T é

Lemi ni mum ®t ant de proposer | e t® ®chargement du gui

de mettre un PDF ou un Zip de son produit sur son si
Google pour trouver le document (sauf a avoir bloqué les moteurs de recherche).

Le seul moyen est de protéger un espace, ou alors le mettre sur un autre serveur.

Certains achétent un nom de domaine en .com et un autre en .fr, et mettent la page de vente sur le
.com et le livre a télécharger sur le .fr, et comme ils ont demandé a ce que le .fr ne soit pas visible par
Google (avec un fichier robot.txt par exemple), on a peu de chances de retrouver le fameux fichier.

Je vous recommande plut6t :
1 soit de lier votre systéme de paiement  (ex: PayPal) a votre auto-répondeur (ex: Aweber)
pour que vos acheteurs regoivent un email avec le lien de téléchargement.

1 soit de paramétrer PayPal pour ouvrir une page autre que sur votre site web (ex: un lien
de téléchargement) pour récupérer le guide.
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Pour mettre votre produit en téléchargement, vous avez plusieurs solutions :

f La premi re est doutil i s equis@ogratuitsemaiBlmitésen ou Dr op B
nombre de téléchargements (ex: 500 téléchargements/j our ) . Lbdavantage cdest
rien payer (pratique pour les livres gratuits !) et que le téléchargement est rapide.
Léinconv®nient est que ces services sont con-us
ne savent pas ou cliquer pourtéléec har ger | e gui de, et donaéerqrudi |l s
compte Dropbox ou Google Drive (alors qubils peu
télécharger le bouquin). En effet pour un produit payant, cela fait vraiment moins pro de mettre
DropBoxou Googl e Drive. Personnel |l ement -hoaks n6utilis
gratuits, car jobai des centaines de t® ®char geme

T Lébautre option est de |l es mettre sur votlee serve
probleme est que si vous avez beaucoup de personnes qui téléchargent ce guide cela peut
ralentir (voire faire tomber votre site !). Evitez donc cela, sauf si vous avez un produit gratuit
avec un faible volume de téléchargements.

1 Laderniére solution, qui  est la plus efficace, consiste a mettre votre fichier en
h®bergement sur un syst me doéh®beddemernt sprofess
personnellement Amazon S3 qui est un systéeme de mise en ligne de fichiers fonctionnant avec
un systeme de paiement a la consommation. Pour des téléchargements de plusieurs dizaines
de milliers de livres, ¢a colte a peine 2 a 3$.

Loenvoli de I 6eMailing de pr omc
Faire un simple article def blog¢ceupmpotweetgamidbest Ipa.
produité
En ce qui concerne le lancement, vous devez utiliser votre mailing sur votre liste avec Get
Response ou MailChimp.
En effet cbest uniquement via votre | vomwmesuffdantder osp e
clients :
x 12
Taux de désabonnemen 10% '\
Janwvi Fawri M Avril Mai Jui Juille
T YT TR M R
Nb inscrits [ jour 10 12 15 13 20 25 a0
Nb inscrits | mois 300 360 450 540 &0 T50 300
Désabonnement | mois 30 236 45 £4 0 \ .75
Cumul Abonnés 300 630 1044 1539 2085 2775 Y 3600
10000 -
5000
BO0D
T000
B0O00 @ Nb visiteurs | mois
5000 4+ mhb nschits | mos
4000 1 B Cumul Abonnés
3000 +
2000 -

1000 -
o .
Jamaer Féwner Mars Aol Mai Juin Juillet
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Pour vous donner un ordre doéid®es, comptez 1 vente
de prospewttsmamt @ut

Pour une base de prospects plus cibl ®e (avec un vr a
pasencore achet® de produitsé vous pouvez esp®rer entre

D6oY% | 6int®r°t dbéavoir une | iste importante, mai s a
vous font confiance ou qui ont besoin de résoudre un probleéme.

Lancezainsivotre produit et | es premi res ventes devraient
Essayez si possible de mettre en place un programme récurrent comme un club VIP ou un club de
membres.

Pour cela, proposez du contenu de maniéere réguliéere.

Recruter des affiliés

Vous devez ensuite prévenir les affiliés que vous connaissez, et aller chercher de nouveaux
affiliés.

Donnez-l eur | es acc s afin quodils puissent tester | es j
Une autre option consiste a leur proposer un guest -post :«j 6 ®cr i s esuntonaite,tou je |

toi ntervi ewe, ou».tu méinterviewes

Cela | eur permettra dobéavoir du contenu et | eur ®vit
chose qui a de la valeur.

€ noter : vendre un produit, c 6 e sitréclorencavet desi@vesus mi e u x
réguliers qui tombent tous les mois. Par exemple un club privé avec du contenu régulierement mis en

ligne, une formation sur plusieurs moi sé
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Les doutes du Blogueur

La premiere a chose a savoir pour créer un produit num®ri que, cbest quodil ne f
de le faire !
Beaucoup de gens se disent que ce sera compliqu®, g
I'l faut d® "~ savoir que | e produit ndéest :pas forc®m
1 un ebook PDF,
M un cours en vidéo,
T une s ®maleenayEsvia un auto-répondeur,
1 une série de podcasts,
1 Autres...
Il ne faut pas avoir peur de créerleproduit : souvent | es gens ndbavancent |
projet, car il s pensent quobdéils néy arriveront jamai s.

Or il suffit par commencer a créer un bon de contenu, et de donner des informations qui vont aider les
gens a résoudre leur probleme.

Vous pouvez c¢cr®er un bouquin avec Word, puis | 6enr e
Vous pouvez aussi filmer vodmai ®cpasn . Si d6@owuist Pteai

Le probl me ndest pas de commencer,
Le probl me jned eamtigraipass », mais plutdt « comment faire pour y arriver  ? ».

Parfois mieux vaut travailler en rétroactivité en se réservant des plages de travail.
C 6 e s timportant,ar il faut vraiment se concentrer dessus, car ¢a prend du temps.

Sivous le faites en pointillés pendant plusieurs mois, vous aurez un manque de cohérence et
de motivation.

1 est donc i mportant doéy allouer du temps et doéy t
également important de détailler au maximum le contenu.

Vous po urrez ainsi mesurer le travail & faire et le temps requis, éventuellement supprimer les
choses moins importantes, ce qui évite le phénomene « encyclopédie ».

Cela vous obligera a faire des choix et étre éventuellement plus synthétique.

Souvent, les gen s ont un plan trop synthétique avec juste les grandes parties, et ils créent de
plus en plusé et | e produit num®riqgue enfle de plus

Au final, ipdsssxcamdauvaesnadeontvent en plus relire r®guli r

lIs font donc du sur -place. Il est parfois plus intéressant de se concentrer uniqguement sur la
premiére partie et de la vendre séparément, quitte a faire un pack avec toutes les parties en
méme temps.
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La forme compte plus que | e fond

Il fau t ensuite savoir que selon la forme, vous pourrez vendre le produit plus ou moins cher.
En effet, mentalement, les gens ont déja une structure de prix pour ce genre de produits.
Personne ndach tera un live@esSt plespdiex2&dé,| eg®di i or

Cbest pourquoi il faudra se dire que si vous vendez
ajouter plus de valeur.

Parexemple,si en pl u svoubeffrelz dne Brmatién vidéo méme de quelques heures, vous
pourrez le vendre plus cher.

Ne cherchez pas a faire une encyclopédie !

Il est essentiel de ne pas chercher a faire une encyclopédie, comme on le voit souvent chez
ceux qui créent un produit.

Débune part, vous aurez un produiétitrvasutomgeuxcf @er
chose de simple et le finir !

Débautre part, vous ne r®pondr ez emrcglopgdieultrddétaillée. ns du

Le client a un probleme, une question a laquelle il cherche une réponse simple et rapide : il ne sera
donc pas intéressé par 40 heures de vidéo sur un sujet.

Réfléchissez donc a la maniére de résoudre un probleme de maniere simple avec une méthode.

Vous pourrez ainsi proposer :

une check-list,

un guide pratique,

une méthode en vidéos,

éventuellement du consulting téléphonique
e

=A =4 -4 -8 =9

Un autre frein, pense z que votre produit ne sera pas au hiveau !

Il'y a aussi le fait de penser « siles gens trouvent ¢a nul, ils se moqueront de moi  ».

Ces personnes pensent que | eur contenu nbdest pas au:
experts du domaine.

Il faut savoir que si vous en savez plus que 50 % de la population, vous étes un expert.

On dit que si vous avez lu 3 livres complets ou 3 formations sur une thématique donnée, vous devriez
en savoir plus que la plupart des gens.

Certaines personnes | 6ont fait avec |l a formation BI
ensuite sortirunef or mati on sur | a cr®ation déun produit ou g¢

Vous pouvez vous aussi vous inspirer de ce qui existe et faire une méthode (par exemple en
anglais) en vous basant dessus.

Bien entendu, on ne vous demandepropressdéed.e copi er, mai
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La méthode du candide !

Vous pouvez aussi faire le candide : au lieu de créer une méthode de A a Z, vous allez faire
comme si vous étiez un nouveau dans un secteur, en montrant comment réussir ou résoudre un
probléme pas a pas.

En reprenant ainsi l e rtl e débun d®butant, vous nobav.
contenu au fur et 7 mesur e (ufiteyparudes peobldmeszendoritrésx p ®r i mi
de ce qui marche ou pas.

Par exemple, pour faire une formation WordPress vous commencez par créer votre propre blog.

Vous partez donc.Vasdateurs poarsont pinsisea retrguver dans votre situation.

Vous étiez comme eux au départ, et vous ne leur montrerez que des choses pratiques.

Caleur feradonc gagnerdutemps :c6est donc une m®t hode simple pour

Ce qui est int®ressant, cbdbest que vous montrerez ce
une méthode qui fonctionnerade AaZ:«v oi ci ce qu eaubpodtae 3 nfoiaje guisarrerda j 0 a
tel résultat ».

Il faut bien entendu avoir lu quelques méthodes au préalable, que vous mettrez en application, et ainsi
créer pas a pas une méthode.

Pour faire de | a vente en | igne- avec
répondeur faut-il choisir ?

SG autorépondeur _ est le seul auto-répondeur performant en Francgais, avec une hot line en Francais

et des fonctions int®ressantes comme | 6envoi de coul
Cette solution est 100% francaise, et elle évolue rapidement. Elle est idéale si vous ne lisez pas

| 6angl ais ou si vous avez besoin dbdaide pour mettre
Les plus : une tarification souple avec un tarif unique pour les listes de moins de 1000 abonnés, tout

en fran-ais, des ®volutions techniques, | denvoi de |
vi d®os pour am®liorer vos confé@ategmsivitgi)@d | 6emai |l ing (ex
Les moins : | 6interface de gestion des messages automat.i

riches que les solutions anglo-s a x o n s é
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En alternative, il y a Mailchimp_, mais en version payante, car la version gratuite ne permet pas de
mettre en place un auto-répondeur.

LOint ®r °t MpilChinmceisptald 6daev oi r une solution gratuite pou

débensaimMpl es), et surtout doé°tre super simple ° utildi
Lesplus: | 6ergonomie et la simplicit®, | 6®diteur HTML
autres solutions (CRMé) et |l es plugins.

Lesmoins : uni quement en an giépandeyr nd sens paoffertes damsla vérdiamu t o

gratuiteé

| L
%’%EENEMTEEH

Sags CRM 7 3 ni Bene
EIDK'!
Gl

Fiour poswrtul Buiess CLINE procucts 3ie nam Jvslalls in the Gesritech

Sia.

Mailchimp offre viaiment un beau design, cbest vraiment son poin

Enfin, il y a Get Response , que j'utilise sur ConseilsMarketing.com depuis 2017.

Ce service est a peu pres équivalent en termes de fonctions d'auto-répondeur, mais qui propose en
plus des fonctions de web séminaire live (en VOip malheureusement).

Getresponse est a 98% en francais, avec la possibilité de réaliser des sondages en incluant un code
pour savoir qui a répondu a quoi.

Les plus : moins cher que Mailchimp et aweber (on paye
et la segmentation.
Lesmoins : un peu cher (ex: 35 U0 / mois pour 5000 abonn

de la segmentatio n é
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A noter : Pour les blogueurs débutants, il restera aussi ConverKit, qui est plus simple pour débuter.

Sur quell e plateforme s®curi s®e h®ber ge
?

Sur le marché francais, il existe 3 gros leaders :
T soit Kooneo

T soit Learny box

T soit prestomarket

Learny Box s 6adr es sealenasous-traite®lh techraqoet esqui gawhaitent aussi de
| 6ai de (support, formationsé).

Koneo est moins cher, mais plus technique.

Voi ci une interview du cr®ateur de | earny box qui e
:http://www.conseilsmarketing.com/mailings/4 -conseils -pour -reussir -son -ebook -sa-formation -
video -lorenzo -pancino

Vous voulez proposer un coaching par e mail ?

Le but étant que chaque nouvel abonné doit commencer par la lettre N°1, et ne recevoir ensuite que les
autres.

Par exemple si la newsletter est lancée en semaine N°1 et que nous sommes en semaines N°8, le

nouvel abonné inscrit en semaine 8 doitr ecevoir |l a Il ettre NA1 alors que |
re-oit | a lettre NAB8) é

Il faut savoir que Get Response, Mai |l chi mpé peuvent | e fRayPale d s | e
En effet il est possibl e de f aoutéserueedisted®prospectsgett 6 un c |
qguodi l re-oive une s®quence de messages pr®programmd!
Néanmoins,less ol uti ons de vente de formation colefore | earny

aussi ! Donc autant utiliser une solution globale
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Comment étre sdr que son eBook, sa formation vidéo,

son | i vr e bl ancé. ser a un S C

Pour commencer, il est important de savoir que tout
sujet qui nodéait d® " ®t ® abord® par | e pass®é

MAIS,ilndest pas question de se dire quéon noé®crira pa:
vid®o, qubéon ne fera pas de |ivre blancé parce que |

déja lu un bon nombre de livres sur ce sujet.
Cbest une f apasce@ue S toudly rmomde disait ca, aucun livre ne serait rédigé.

Vous allez donner votre point de vue, votre regard, votre expérience, vos émotions et mettre a jour ce
qui a été fait.

Par exemple, dans | e domaine du nMercko quierigedepuie c des |
des années (1023 pages i 1le éditoni 300 000 ventes), il y a encore de
sur le marketing !

;w“ LE LIVRE MERCATOR

PRESEMTATION | EXTRAITS THEMATIQUES |LES AUTEURS |MERCATOR : E-BOOKS

Accueil Mercator-Publicitor = Le livre Mercator = Présentation du Mercator

Présentation du Mercator

MERCATOR est I'ouvrage de marketing le plus
vendu en Francel. Plus de 300 000 exemplaires
vendus & ce jour, avec une 11% édition renouvelée a
la pointe du marketing digital.

Pedagogique pour les étudiants

» Complet et clair : études de marche, marketing- Tout le marketing
mix, stratégie marketing,marketing relationnel, al'ére numérique
marketing digital, marketings sectoriels et
international... Autant de thémes traités avec prés

de 1000 exemples et 100 mini cas, un lexique de Communiqué de
500 termes francais-anglais. presse (pdf)

Il'y a toujours du nouveau a dire :

1 Des nouveautés : avec les médias sociaux qui sont arrivés.
T Léadaptation ~ | a p@rwhtsaipphp eurmambhf aint € (vdii i e®r e mm
http://www.conseilsmarketing.com/e-marketing/13-outils-indispensables-pour-faire-du-growth-
hacking)
1T De | 6®motion en raconndlant son histoire pers
9 De I a forme, en | e faisant en podcast, en s®rie
T é
Vous pouvezaussial | er plus finement dans un sujet, ou | d6abc
astuces).
Beaucoup de gens ont tendance a faire des encyclopédies, v ous pouvez plutdt vous concentrer
sur | 6essentiel ou faire une checkl i st
Dans | e domaine du marketing, il y a beaucoup de ch

prati que s®Boicea mMuile des Réseaux Sociaux _de Cyril Bladier.
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LA BOITE A OUTILS

Réseaux
sociaux

Edition 2015

Cyril BLADIER
Préface : David Abiker

Les gens veulent quelque chose de court parce quobil
produire un ebook, une formatiomm@psqui soit en phase
A vous donc de voir comment vous pouvez changer la recette.
Par exemple vous avez les livres audio ou les MP3 a écouter dans les transports ou dans la voiture.
Des services comme Audible font un malheur aux USA, parce que désormais tout le monde transporte
un smartphone avec soit :
a-Ud-iEi_lpﬂe 4 Az ool Comment ¢a marche ? Le cataogue Orfre Tessal Racha har un kvra
 LE MONDE DU LIVRE AUDIO
Et ne pensez pas que cbest difficile, cbdbest tout si
sur comment créer un Podcast ).
Comment trouver | 6inspiration et
Si tout a d®] " ®t @owdle,¢dar, dcdHerse part boemlnae veut dire
(ddautres que vous d)netqudjasiehentdais pouver ergpeofitar poar wauvet
des id®es nouvelles (fond, formeé¢)!
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Par exemple, tout avait ®t ® d® " ®crit sur |l e busin
marché via une approche 100% visuelle :

E}Strategyzer ! T Eréeprse  Biog 2 Bawks. 1 [ SignUp

e =

Mo 10 create products and

. -- -\.-IIII I:.-I' I:-:'.-:...:-:"I-\..f.:'. "LFI-\' ] W LUSLmaT .
:.\-P. O .. ‘- '-_u. : | |'||-:'|1|- = |.| . -“% -:T“ :I li:mzhn*WL 'L
Business = Value ity
— — |
Model NI Propositions,'— "
Generation ¢/ - Design .,
-y 1 I, L S
I T R _;':-.hl_.'lu iy T
5 il b s Bl 1'-:'}""
Business bodel Generalion teaches you how bo systermatscally WValue Proposition Design helss you tackle a core challengs of
undarstand, Sasign & differentiale your DUsRnESS mode evary Disiness—oraating aling products and sendces
CUSECMMIS wank to by
1 méarrive aussi de rencontrer des gens en face =

les besoins, ce quilesennuie, ce qui l es fait r°veré

Atitre dexemple,]l or s doéun s al o rnfre¢glahee gui s desnandait @mmentdaire pour
trouver des clients B2B. -désadshredpedion Bemser toi :une f or mat |

Le nom du produité un ® ®ment m

Comme tout a déja été écrit, quand vous créez votre produit, vous devez vous inspirer de
| 6exi stanté mais faire diff®r emment !

Le choix du nom néest pas une chose facile
facilement commettre des erreurs (terme trop technique, mauvais ciblage, jeu de mot
i ncompr ®hensible, jargon techniqueé).

, et qu

Pour revenir dans la réalité, il y a toujours des produits américains ou frangais qui pourront vous
aider dans le choix des noms de vos propres produits.

1 moée ptl usririur® de ne pas °tre satisfait de mon t
Amazon ou sur le site de la Fnac.

Il suffit de chercher soit des livres dans votre thématique, soit taper vos mots-clés et voir les titres
des meilleures ventes sur Amazon USA .

On voit par exemple que les meilleures ventes sont sur le Growth Hacking, un livre sur le
mar keting en moins de 1000 motseé
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Kl W

= 56 ALH pwrrwrn = HEW RELES a haw Fudes of Marketng 1 FF how 10 Lisa 5 hle
'Hl.!mi!!llﬂ

Wl W R

demajen Provn

Tout cela vous permet de voir les tendances en sujets et en mots-clés, ce qui vous permet
déorienter votre choi x.

Il est également conseillé de faire cette recherche pour éviter des problémes de copyrights
involontaires, en copiant involontairement un nom de produit déja existant.

Regardez donc dans Google, sur Amazon et sur la Fnac pourvousas sur er quoéi l néy a
gens qui ont écrit sur cette thématique.

o g|e “bitda du markeing” [ - A H

il La Blle i Margecng
% = m .
2013
= =
as

Arwiar o bibep d marook g wr

Soes wes MECHTOR

i TIdF D

MARKETING

Sé6il y a doj up au\erezune aecnativetcomme e
ccdessus : | a bibl ungadket engofiLéanti
Il est important de surfer sur |l es sujets dobébactua
les prospects, les journalistes , | es bl acgnme Ubere@e Growth Hacking en ce

moment.

Vous pouvez sortir un livre intitulé Comment ne pas se faire Uberiser? / Le gui de de | 0
Ub®risation / Comment tous |l es Ub®risez / Uberize

Il faut bien entendu faire attention a votre titre, parexemplei Uber méér auer dr op conn

Dans | e m° me &mdtsenam &unec®matation trés catastrophique et triste, donc
on ne peut plus | 6utiliser dans |l es outils market
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Vous pouvez faire du rewse@rse pagiineeddwnng,scjpest”
de créer un produit dessus avec ce que vous avez déja.

Vous pouvez regarder des fonctions ou des bouquins qui existent aux Etats-Unis, et les faire en
francais.

[ suffit doéall er daégamie, tcomme lds mpsslivias enarkeengUSd &6 u n e
i fatii bisi i
Ui SEll B e E

————— —— & e o

- —_— EAND SALES
- o AN bt
P e a . SURETAL
. BUIDE
r " “ [T

Ll bl

Attention : Vous ne pouvez pas copier-coller le bouquin (ou vous eninspirert r opé) sans en

| 6autorisation, mais vous pouvez reprendre juste
Vous pouvez partir aussi débune page de votre site
dire que les gens ont un vrai probléme, et vous pouvez leur vendre un mini -guide a moins

de 70.

Cdbest un excellent moyen de faire du business san

prospects, etc.

Une autre option consiste a aller voir sur les sites des concurrents ce qui marche le mieux,
car -a veut dire | abesans si quédéil y a un vr

La visibilité de votre produit et de vos services sur votre site

Dans ce chapitre nous allons voir |l a mise en avan
la visibilit® permet de vendr e, votedblog. au final cbdes

Cette optimisation de la visibilité peut étre travaillée au niveau des menus.

Vous avez généralement dans un blog des menus avec les catégories et bien entendu il faut
gudell es aient toutes un caract re assez valorisa

Bref, essayez de trouve r quelque chose de plus valorisant que «  nos produits ».

Le nom des produits est également essentiel. lls doivent présenter une méthode, un
bénéfice ou une émotion.

Par exemple, voici quelques-uns de nos produits avec plusieurs types :
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- Soit une méthode : « 21 jours pour bloguer comme un pro », « 30 minutes pour devenir un
pr o du ne tvebutkest degoéoposer un résultat / bénéfice a une échéance
acceptable.
- Soitunbénéfice:«Le Kit de Survie dw Cr®ateur dbéentrep

- Soit quelque chose de simple et rapide « 100 conseils pour réussir sur Internet »

- Soit du mystére « Les 112 secrets des As de la Vente »

- é
Recevez GRATUITEMENT 10 guides pratiques !
Riisaie mir Toternat
Les Vainqueurs
Goldg:sBlngs L"K*iﬁsw“-"'
Quand on veut vendre quelgue chose, ¢actuelfehd t appel
| 6®moti onnel , qui regroupe tout ce qui est sensat
Cbest surtout | e b®n®fice, |l e sentiment quodoil y a
qgudil faut mettre en avant.

Il ne faut pas oublier de mettre dans vos pages «  a propos » et « contact » des informations
sur vos produits et services.

Les gens | isent bea
I

coup ¢
miseenvaleur:«j e sui s t °t

u e ge e de document s, e
a e doun blog qgui fait X wvi
Indiquez dans votre propos ce  que vous avez fait, mais surtout du factuel et de

| 6®moti onnel

de | 6jeddii caG0t® @ealvwo

Vous devez donner | a reuve
i f e twbaffaires, je suis ind®p

p
fais X euros de chi r

f

Léesti mati onddédunpot @®miael que

Il est également important de vérifier si la thématique sera rentable du point de vue
valeur (une cible qui est préte a payer cher pour résoudre un probleme) ou volume (un
probl me qui concerne beaucoup de personnes) é
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Et pour que cette offre soit encore plus irr®sist
que cela soit chiffrable (e x : |l e ROI dodébun prospect) .
Par exemple :
§ Pour un c®libataire, 1 semaine pour trouver un
avec de | 6®moti on

1 Pour une entreprise, 1 mois pour obtenir vos premiers 10000 prospects sur internet =>
besoin important, urgent, et mesurable.
Ensuite vous pouvez chiffrer le potentiel.

Une premiére solution consiste a faire une étude sur vos lecteurs avec SurveyMonkey ou Google
Forms.

Il suffit de poser la question, et demander quel est leur principal probleme, ou alors proposer
directement le choix entre deux produits (ou plusieurs).

Voici un exemple avec cette étude q u i mbéa permis de choisir quel pr

Aidez moi & cholsir !

* 1. Bonjour,
Jai un dilemme | quelle serait la formation qui vous serait la plus utile 7
En effet j& prépare 2 produits :
- un ebook "Ecrire sur le Web" pour apprendre & écrire des articles de blogs, trouver les bons mots clés... qui s'adresse
aux bogueurs et aux entrepriaes
- une formation " Attirer plus de prospects” pour apprendre a attirer des prospects sur le Web, qui s'adresse aux
freelances ot aux PME

Mais faute de temps je ne pourrais sortir qu° 'un de ces deux produits d'ici a cet été.,

Donc selon vous, quel serait celui qui vous intéresserait 7
L'eBoak "Ecrire sur ke Web™
La fermialion Widéo “ANFer 02s prospecls”

ALC N 0s Jeux (Jans (2 Cas Giles moi (2 gLl wous plamal)

Ensuite vous pouvez estimer |l e potenti el déun pro
internet.

Ceci se fait de deux maniéres : la premiére consiste a utiliser Google Keyword Planner qui est
| 6outil de pr®vision de recherche de mots cl|l ®s de
beaucoup de recherches sur ce mot-clé.

Page 68


https://fr.surveymonkey.com/r/5D3FMRN

Rentabilisez (enfin) votre site Web i 51 techniques v1.1 1 ConseilsMarketing.com

AGcog|e AdWords Home  Campaigns  Opponuniies  Repons

Keyword Planner
Where would you like to start?

B Find new keywords and get search volume data
¢ Search for new keywords using a phrase, website or category

~ Gt aearch volume data and trends

Option 1: Enter keywords

Option 2- Upload file
Choose file

e accepted Leam mone

Targeting Date range
E— Show avg. monthly searches
Tor- It 12 menihs:
o
Hegatree keywords

Voici le volume pourlemot-c | ® #A Gr owt h 460aechHerchesy thois. 4

ﬁ Gggglg_ﬂ\d'wgrds Home Campaigns  Oppoiun@es  Repors

Keyword Planner

Add wieas fo your plan orowih Decking et wrarch volu
Targetng

Tramce Search yolume end 5

&l Irguages ABrage Wiy searchas

Gonghs

Hezpative keywcrds
Cemte rangs

Show 24 monihly saarches
for- last 12 monihs

Cushmies your searh Rd groug idsaw Hepward idean
Koyt filbers

Kepward (by relesanze) Hu i ey S 3PS (¥ e Hi iy

Keywoad ophione

groath hacking 4400 Low
Show broadly related oeas

S6il y a beaucoup de recherches sur ce probl me,
sujet ne passionne pas les gens.

Cependant, un faible volume neveutpasdi r e qu6i | néy a pas de demande
sera limité (un marché de valeur et non pas de volume).

Cherchez donc aveclesmots-c | ®s, regardez so6il y a une r®alit®
éventuellement les mots-clés.

Le second outil est Google Trends.

Cela vous permet de voir la tendance pour le mot-clé sur le long terme (mais cela ne donne pas le
volume exact).
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= Google Trends

Explore

COMPare searchtems «

Sewrch ierm

S i P T

15— 21 May 26
& growih hatkng: 30

e —— " wabmarksang: &0
al ——————

growth hacking webmarketing

Interest over time

SEM Rush (voir http://bit.ly/osPFsv_) est un autre outil intéressant qui permet de voir pour
un mot -clé quel est le site qui attire le plus de trafic, et les mots -clés connexes

- EOVTHLASH

e e =3

Bl BRI - s THASTIE (8 SEUTET B T i L TR B8 A A T

[ e EEDD oomice i

[T P———"
—

- foer —— I I

- " Llsleisils

P L v et
W Rz CR e [

ey

voir qgesHuird iGraowtnte Heaeackerda h(el'

Par exemple on peut
peut °tre int®ressant de sortir un produit Acomme
growth hackero [/ &

Page 70


http://bit.ly/osPFsv
http://bit.ly/osPFsv

Rentabilisez (enfin) votre site Web i 51 techniques v1.1 1 ConseilsMarketing.com

ST CU B Rapport sur les mots clés associés
Mot clé

arowth hack

growth hacker

arowthhacking

growth hackers

growth hacking marketing

growth marketing

growth hacker marketing

growth hacks
growwth in marketing

arowth hacking techniques

Volume

B8O

T0

350

Vous pouvez aussi identifier avec SEM Rush les acteurs-clés pour un mot-clé :

Puos.

1 ¥ webmarketing-com.com

2 ¥ wikipedia.org

internet.goww.fr

4 ~ internet.gouw.fr
5 * blog-web-marketing.fr
A "
& r supinbernet.fr
T ¥ cegos.fr
& . visiplus.com
9 ¥ master-webmarkekting.fr
10 [ supdewseb.com
A
1 1min30.com
' 2
12 usine-digitale.Fr
13 ¥ 360-wehmarketing. fr
14 [ lepeidigital fr
15 n definitions-marketing.com
16 ¥ webmarketing-hooster.com
17 P prussik-webmarketing.Fr
18 r eolas fr

Cela peut étre intéressant, car vous pourrez repérer un affilié bien placé dans la thématique et qui

a déja un trafic important sur ce mot-clé.

Vous
commer Ci

pouvez |

ui
ser

proposer

al i en ®chang

de

e doéune

votre |
ssion.

regarder
c ommi

Avec toutes ces informations, vous aurez toutes les clés pour savoir si le marché de votre e-book

ou de

votre

f ormation vi
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valeur plutét que du volume, et on fera quelque chose de trés ciblé sur une thématique trés
pointue.

Un autre point consiste a mettre en place une annonce AdWords ou Facebook, afin de tester votre
concept.

Il suffit de créer une annonce, et ensuite une page de pré-commande avec un outil comme

- Instapage (voir http:/bit.ly/1UBUPOoC)

- ThemeThrives (voir http://bit.ly/242qWAT7)

seeles page
rrs ':,- Il,ém?;i'(_

- i

; . v W cicleo Jege

Watch the video to see how simple effective,
traffic-driving content can really be:

PR ——

Et voici un exemple de
landing page !
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50 manieres de
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RENTABILISER UN BLOG, LE PENSER BIEN EN A MONT !

o fo

Il faut penser avant méme la cr éation du blog la maniére dont on va le monétiser.

Par exemple pour www.iPhone-entreprise.com, j 6 a i lanc® | e blog, en me
toutes les semaines des applications et proposerdesaccessoires (coquesé) en

Jobavais pr® u de cr®er un | ivre blanc pour <cr ®er
i Phones) . Enfin joai plac® de |l a publicit®.

Le probl me ®tait qubéau bout de quel guesgneoi s, | e
rapportait pas assez, car | e CPC des publicit®s e

rentable.

Faites donc en amont un rapide calcul sur les sources de monétisation et le CA potentiel, sinon
vous risquez de perdre votre temps (ou vous devrez vous organiser pour ne pas y consacrer trop
de temps).

Pour avoir une id®e du CPC publicitaire ou |l e fai
probléme sur un sujet donné, utilisez simplement Google Keyword Planner ou SEMrush

pour voir le volume de recherches dans Google pour une thématique (cela donne une bonne

indication du marché potentiel).

Par e xempl e00gehernches/sura coini@ent dresser un pitbull», il y a de fortes chances
gubéb®crire un Blog et vendre é@nSguadecdet daessaigl
recherches, alors votre marché sera trop limité (Google ne vous donne jamais un acces a 100%

des r®sultats des recherches, et jamais 100% des

payer).
Un Blog Pro doit avoir ob jectif de vendre, cela doit &tre un Business.

Si vous ne vous mettez pas cela en téte dés le départ, et donc dans la philosophie et la

structure de votre blog, vous risquez (dcee cguRie rn duens
fondamentalement pasunprobl me, mai s ndall ez pas vous plaind
si votre blog ne vous rapporte pas grande chose !).

Si au contraire, avant de lancer le blog vous définissez qui sont vos clients, ce que vous pouvez

proposer comme prestations ou comme produits, la maniére dont vous pouvez valoriser et mettre

en avant vos produitsé votre blog va devenir une
ou vous allez.
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Le but est de créer une machine (un« systeme €) qui va vous aider ° g®n¢
pour r ®al i ser vos projets, et non pas cr®er un bl o
vous obligeant ° publier toujours plus dobéarticles

(rares ?) remerciements de vos lecteurs.
Vous devez donc savoir ce que vous allez vendre a vos lecteurs :

TPub © I 6affichage

T Vente de prestations & de produits

iProposer des produits doaffiliation
i 6

Léobjectif du blog doit donc °tre de pr®senter de
services.

Vous pouvez méme partirde | 6 i n vrepérar an produit ou un service a vendre, et construire
autour un Blog qui va attirer les personnes attirées par cette thématique.

Par exemple vous pouvez rep®rer sur une plateform
produit de cours de guitare, et produire du contenu pour ceux qui débutent dans la guitare.

Léautre alternative est que vous ayez d®] " recher
probleme (ex: apprendre ° faire de | 6apn®e, comment pr e
anor exi maseqéu)bbaucune solution ne c o(méhede proangthis,un vos b
gros pav® de texte pas clair, une m®t hode has bee

nouvelle solution aux visiteurs de votre blog.

A noter : les forums sontde plusenplusdés ert ®s au profit de Facebook,
demeurent n®anmoins dbéexcellents endroits pour tr
solutioné Donc tapez dans Google | e probl me que
les réponses si les participants ne sont pas frustrés par I'absence de solutions actuellement

disponibles sur le marché.

Important : il faut valider en amont le fait que vos lecteurs soient préts a payer pour ces
produits et services

Il est essentiel de proposer le plus  t6t possible votre produit, éventuellement en faisant une

|l i ste débacheteurs potent i e(bxsvoestrepéraz des lpogy gewsitast i on d
internet th®matiqguesé et vous demandez ~ ces pers
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L AFFILIATION PHYSIQUE OU AU CouT par lead (CPL

Prouet & Sensiess | (R
,'B‘vnu{‘}asm.,,.ﬁ < Llig.--- EChNeLasy

cbu“-:.‘ Chanl h"‘tfl“.t’ bt mshu(h«ut

e L
|ERp C nee C #enc! 11 C 5~‘3| 6 272
_ —_— '

ol h(—/__-}cclk

- -§*;§ - Ea‘m.-:ﬂ‘?
.a’-i;';f &
- "-.P
| < 35
I ORaANIZATD
B

o
Tlic [ )
o
o AN
Le leader de la vente de produits physiques reste Amazon.fr.

En effet ce site propose énormément de produits, ce qui vous permettra de faire un lien vers ce
produit sur Amazon, et ainsi toucher un petitpour cent age sur | e chiffre dobéa
lecteurs commande le produit en question.

Cependant, il y aussi des sites spécialisés qui proposent des affiliations moins
nombreuses, mais plus spécialisées et souvent plus rémunératrices.

Cesrégies proposent des produits et services en affili9i
physiques.

proposent des campagnes av

L6int®r°t ®tant (
S t avec des -adigerapfarmuiagesquiau ¢ c

sup®rieur, mai s
est rempli par un prospect).

uodil s
urtou
Ce systeme de codt par lead (CPL) est souvent tres éleve, car certains produits en particulier dans

l e B2B peuvent dans certains cas rapporter plusie

Les plateformes déaffiliation qui proposent ce ge

netaffiliation. comé

Ellespr oposent des campagnes au CPL qui sont souvent
assurances, | ogi ci elet/odB2CEm&R adb eurod Ex : gpakes, tsilieode € )

rencontresé).

Léessenti el pour vrai ment dgdgHndratde nlsd aersge rdtdé aavwe o

prospect trés importante , S i non crentablé easl¢ taup @e<lic sur les banniéres de ces

produits est souvent tres faible (0,1%).

Donc | 6affiliation au CPL ou sur | meent guevous avez ers t VI a
fort trafic ou une liste de prospects ciblée.
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Anoter: je connais un blogueur qui tient un site sur
revenus vient de | 6affiliati on decemays. AdeeanBbg sur ance
d®di ® et des revenus doéaffiliation de,ilpgdgnesi eur s d
confortabl ement sa vieée

Une autre option consiste a créer des sites sur mesure spécifiquement dédiés a ces campagnes
déaffiliati oné dmampsetungroseffort @eadféaentement naturel.

Par exemple vous voul ez faire doeéerludsitddediélsirees i on s u
produits, avec de nombr eux daelargentls lesventes rdaisées.é et a

Cependant c e nféacdescar il faat produire beaucoup de contenus, ensuite attirer des
prospects en amont de | 6acte dbachat (sinon cobest
vente !) et enfin il faut faire attention a la marque qui peut vous faire fermer le site si vous faites

passer votre site comme un site officiel !

Faites cependanttrées ATTENTION : Googl e nbéaime pas trop | 6affil.i

Vous pouvez faire vous-méme le test : si vous faites un article, puis que vous rajoutez une
publicité en affiliation (Amazon, FNAC ou autre), vous verrez que Google vous sanctionnera et
réduira votre positionnement dans les résultats de son moteur de recherches.

En effet Google voit que cbest un contenu ~° Dbut m
positionn® qabsnl icomtedaf siliation.

Donc il ne faut pas trop abuser de | 6affiliation,
Googl eé

Cbest © vous de voir comment vous pouvez adapter

devotreBlog.L6 emai | i ng ifdedtee pllucsu ef fi cace pour faire | a
ou autre).

De m°me pour gque | 6affiliation fonct i-®dregeeldi en, i

produit que vous présentez est totalement en rapport avec ce que vous dites ou préconisez.

Par exemple je recommande Get Response,c ar j e |-htamel ft eesmbeés jour sé
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MONETISER UN BLOG, VOLUME OU VALEUR ?

Le but doi t °tre doba
nal

battention de vos pro
une m®t hode ori gi 0

rter des b®n®fi ces ¢

Dans ce contexte, vous devez optimiser votre blog pour des mots-clésprécis, afin dbéatt.i
prospects qui ont un probléme a résoudre.

D s lors que | es prospects sont sur votre blog, i
direct, ou via une vente en deux temps en créant une liste via un bonus, et ensuite en proposant
vos produlits et services.

Bien entendu pour vendre , il faut mettre en avant votre USP  (ce qui fait que vous étes différent
des autres, comme indiqué dans cet article : http://www.conseilsmarketing.com/technigues-de-
ventes/comment-definir-une-unigue-selling-proposition-usp).

Le but peut étre aussi de vendre de la publicité sur le site, mais vous devez obligatoire ment
faire du volume et donc faire énormément de pages vues / jour.

Dans cet optique, vous devez avoir une politique nécessitant de publier énormément de contenu
(ou du contenu trés grand public) ou de vous positionner sur des mots-clés a trés fort trafic.

Par exemple avec 5 a 10 000 visiteurs par jour, vous pouvezcompter30 ° 50 0 de reven
publicitaires ° | 6affichage (Adsense, Criteoé). I
avec uniguement de la publicité.

Le but peut °t r esersurladaleur,etelons de vadiseadresser a un petit
nombre de personnes, mais de vendre un produit qui vaut cher (ou a forte marge).

Généralement dans ce cas, on vend son propre produit ou un produit qui rapporte trés cher (ou on
cible des mots-clés a trés forte valeur sur Adsense).

Par exemple, on peut faire un site sur un logiciel ex: SEMr ush, Aweberé), en pa
revenu récurrent, et capter tous ceux qui veulent avoir des informations sur ces produits.

En complément vous pouvez sortir un livre blanc gratuit avec le produit dont vous voulez faire la
promotion.

C6 esotammentc e que j 6ai faitCemtrseoz tvams d en guwr»dentcs é |
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Contrez voS
concurrents...
Légalement |

f

http://www.conseilsmarketing.com/livres-de-marketing-gratuits/telechargez-notre-quide-gratuit-
contrez-vos-concurrents-legalement

Ce guide offre de vrais conseils gratuits, et met en lumiére un outil pour exécuter cette stratégie.

Le pot ent ingretsontidonabeaueoup pludimportantsqu dun manuel , guodun ¢
pratiqueé sur un produit.

De m°me | dai mis ce g
I

ide en |l ibre dispositi
en sorte quodil soit p

on a
us t ® ®charg® possi bl

u '
e e .

Cbdest pwuspapvesle retrouver sur SlideShare : http:/fr.slideshare.net/conseilsmarketing

CD“SE”SME rkE'[iTlg fr CordiilMaratng v I l

i~ Contrezvos T ]

B o e o s concurrents... =
ey Légalement ! W = |
@ oorsToume

(©) s s n st s v wvc ne

Mais aussi via un « teaser video » sur YouTube :
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(1 Tube ¥ a

s P I - o = Analyics Gestonnaire de vaddos

Les 150 meilleurs Outils Marketing pour les PME & Freelances

Le but est de donner une visibilité maximale pour ce contenu, quel que soit le media (vidéo,
power point, PDFé)

A noter : cette technique de cr®er un guide sur un prc
revenus récurrents permet de créer un « produit » en quelques heures seulement. En effet au lieu

de vendre une formation vid®o, un eBook sur une t
« manuel » évolué sur un produit, et le mettre le plus largement possible a disposition.

Attention : Cette technique du « produit sur un produit » peut poser probléme si vous concurrencez
trop une marque (ex : en réalisant un site qui fait penser que vous étes la marque officielle, que

vous étes le seul distributeur en France, que votre site es t aux coul eurs de | a ma
certains cas el l e peut vDOpuocsvérifiez avans parexamplegmar asi t i s m
envoyantunemailquii ndi que que vous allez sortir un Bl og,
charte graphique ou encoreennemet t ant pas | e doute sur | e fait q
officielle.
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OPTIMISER ADSENSE AVEC ADWORDS ET LE CHOIX DES MOTS A
PRENDRE EN COMPTE

Léaffichage publicitaire Adsense est | e choix | e
mi nhutes pour | e mettre en place. Mais cbest cl air
du volume.

N®anmoi ns, comme cbest simple " mettre en Tuvr e,

incontournable.

En revanche , il existe quelques petites astuces simples pour augmenter les revenus de ses
publicit®s Google Adsenseé

En effet méme sile but estdefairedu v ol u me , l e choix de | 6empl aceme
faire augmenter fortement le taux de clic (et donc vos revenus).

TPositionner | 6empl acement des publicit@as afin doé
dessus de | a filigned,dec&édsot tthamsonl a partie haute du b
nébait pas © scroller pour voir |l a publicit®.

T Positionner la publicité la ou elle est la plus visible, par exemple en | dencapstL

texte directement (avec une couleur similaire pour le fond de la publicité). Pour éviter de devoir
copier-coller a chaque fois le code Adsense, il existe des plugin qui permettent une intégration
automatique (ex: Google Adsense Plugin et Easy Google Adsense).

i Sélectionner les mots -clés les plus rentables a afficher . Pour cela il faut indiquer a Google
guels sont les mots-clés a prendre en compte pour afficher la publicité (au lieu de le laisser choisir
par | ui m° me) . | | sos textefles mots@ préndre en gampte (vod eenhasticle).

Il suffit de mettre des mots-clés ciblés entre ces balises HTML :

<Ii google_ad_section_start i >

<Ii google_ad_section_end i >
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T Analyser dans Google Adwords les mots

sur ces thématiques.

-clés qui rapportent le plus pour faire des articles

Pour cela vous pouvez aller dans Google Adwords, et vous utilisez le

générateur de mots-clés ou le générateur de campagnes Adwords et vous regardez quel est le prix

au clic pour u

n mot clé.

* Connectez-vous a Google Adwords

* Cliquez sur https://adwords.google.fr/KeywordPlanner

* S®I| e

ctionnez |

* Tapez vos mots-clés

* Cliq

Hees de mods clés

ue z S

u

r | e

a fonct ®Pen AGARN®

bout on

Idées de groupes d'annonces (version béta)

mprier -

+ Tout evregatrer  Termes de recharche (1)

Mat ché

emalling *

" Toul enregatrer

Mot cié

emailing pas cher =

campagne d emalling =

logaciel emailing fraewane *

saneur amailing =

logiciel d emailing =

arnal marketing agency =

ldées de mots clés [804)

¥ Concufrence

Elewvda

¥ Concarrence

Elevde
Elewvda
Elevda
SN
Edevéa

Elevéa

fcol onne

Recherches mensm

rateur

so0 et

de

mot s

demandez

A propos de ool donndas

Triés par Concurrence -

Toutes les colonnes

o Cancurrencs

mon [ Recherches mensuelles dans le

Recherches menss
L]

mande enfier

#| Recherchies mensuelies dans les

zones ciblées

Fant dannances

Réseau de Recherche de Google

Fan de recherches

¥ CPC approximatil (Réseau de
L

Tendances des recherches dans les

Zones citldas

Extrast de la page Wab

Appliguer Araiibar

U

* Faites un tri selon le CPC estimé afin de connaitre le mot clé le plus rentable.

Mait elé

email markating uk -

email bast senice =

oest amail mar

kating software -

diract mail advertis ng -

campagng

maning -

campagne armail -

campagne emailing =

routage emalling -

I ne

reste

Concurmants

Moyen
Moyen
Elevée
?.h:','en
Elgvie
(ST
Elevée

Elevie

pl us

Recharches mensuelles dans b

qguoé-

Rechenches mensbelhzs dans

mende entiar les romes cilées
3600 46
2400 10
Je00 16
9900 22
Je00 2900
IE00 2900
3600 2900
1600 1600
c r ®moats -akeés
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OPTIMISER ADSENSE AVEC LE FORMAT DES ANNONCES ET LE
MOTEUR DE RECHERCHES

i mposent de ne pas tromper |

boutonso, comme des boutons d

Par contre, vous pouvez jouer sur les formats des annonces Adsense pour favoriser les
clics.

Les formats les plus intéressants sont:

iLes formats intersadltd efl si t( 4p8Br fxoi6dD épenser ~ un r
bien placé etsilesc oul eur s choi sies sont similaires. Le for
une meilleure visibilité, et la encore cela ressemble a un sous-menu du blog.

I Les gros formats comme le 300 x 250 et le 336 x 280 , qui offrent une bonne visibilité et qui
accueillent souvent des images et vidéos plus cliquées.

i Le moteur de recherches de Google qui integre la publicité Adsense . Cela permet non
seul ement doéavoir un bon moteur de recherches, ma
liensacliquer.Cela peut apporter jusqud”™ 10% de CA Adsense

Pour cela, connectezzv ous dans Google Adsense, puis dans i Me:
AfRecherchesd, puis AMoteur de recherches personna

Google AdSense

Accueil Mes annonces Autorisation/Blocage d’annonces Rapports sur les performances

Pages de contenu Recherches = Maoteurs de recherche personnalisés

Mobiles # Houveau moteur de recherche personnalisé

Recherches
—

Moteurs de recherche perso...

Critéres personnalisés f MNom + Code Etat

Conseilsmarketing.cam 2104851940 Disponible
Styles d'annonces hasguer | Afficher le rappont | Obienir le code

AR A A A
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Voici les formats les plus rentables pour les annonces Google Adsense :

T 300 x 250 : le rectangle moyen est le classique incontournable. Veillez a pouvoir le placer dans
votre barre de navigation, en haut ou en bas des

T le 336 x 280 : il performe mieux,c ar i | est plus grand, mai s il y a
CPC est généralement plus rentable.

iLe Skyscraper |l arge 160 x 600, cb6best un classiqu
gauche.

i Le leatherboard (768 x 90) est intéressantpourund®b ut ou wune fin dbéarticle
de blog.

Ensuite il y a les formats classiques comme le bandeau a 468 x 60 qui reste aussi trés
utilisé.

En plus du format il y a quelques astuces pour vos publicités Adsense :

i Ne mettez pas de bordure ou de couleur de fond dans vos annonces (il faut la méme

couleur que le fond que lequel est placéel 6 annonce) . En effet Il es interrt
publicité est vraiment liée au site.i Petite astuce, le bloc HTML placé en premier est celui qui

va rapporter le plus . Par exemple si vous avez 2 blocs de pub, vous devez faire charger en

priorité celui qui rapporte le plus, méme sicelui-cie st pl ac® apr s | 6autre blo

T Les formats 300 x 250 et 336 x 280 pixels sont trés bien lorsque vous avez beaucoup de texte
dans un article de blog.

i Le Skyscraper large et le leatherboard permet tentddavoir souvent | e co%t
élevé, car la surface est plus importante avec généralement du rich media ou des animations.

A noter : Google Adsense vous proposer aussi des formats interactifs ou des tests, afin de tester
lui-méme des formats.
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VENDRE DE LA PUBLICITE EN DIRECT

Vendre de | a publicit® en
ce quobdil y a de plus renta

ect, cbest quelgque ¢
Il faut afficher dans le footer et dans la page contacts / a propos dans le blog vos propositions de
prestations publicitaires.

Il faut indiguer le prix, mais surtout ce que vous proposez pour ce colt afin de justifier le
ROI.

Par exemple pour 500 0 vous avez un email sur 25
newsl etter, l es statistiques de ventesé

Fi xez toujours hiamutpd i xowm ®wiut éir ddédavoir des prod:i
Avecune bar ri r e ,Vouslalfer aviter I&egroduits de mauvaise qualité.

Cela permet aussi de :
TAvoir une marge de n®gociation si |l a personne ve

i Proposer plus pour le méme prix. Par exemple offrir un Tweet en plus, une publicité via
| 6affichage déun PPT sur son compte Slideshare, v

T De proposer des prestations plus simples sur demande, par exemple une offre avec uniquement
une visibilité dans la newsletter.

Ainsi allezvous proposer une palette de service pour <ce
prestations en plus !

Le but ®t ant de v®ritabl ement satisfaire | 6annonc

Pour cela il estindispensablede f ai re un reporting et doéindiquer
effectuées, celle prévues et celles que vous avez faites en plus.

Pour cela il suffit doéutiliser BIT.ly afin de tra
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Voici un exemple avec une OP que nous avons fait avec Arressy, lors de la mise en avant de leur
conférence gratuite sur le Marketing a la Performance en B2B le 15 Janvier

http://www.conseilsmarketing.com/e-marketing/quelles-strategies-digitales-pour-developper-ses-
ventes-en-b2b-interview-laurent-ollivier-arressy

& Les matinales du Lab' BtoB - Aressy [ Effiliation

WAL ArE S Sy com/ial

Q0O

bit. ly/WVjBxt

De plus n ous vous conseillons de découper vos prestations, par exemple avec différents
packs de prestations basiques ( publ i ci t ®s Un gueétadsting, le spangoeirg e

newsl etter, une interviewé

Ensuite il est nécessaire de faire un devis et de le recevoirsign® par | dannonceur

En effet, il arrive parfois que | es annonceurs so
campagne (surtout sb6ils confondent fAarticles spon

de prospects en masse).

Cel a per metscdntesatiand, earun tleeis signé  a valeur Iégale, et donc les
prestations sont officialisées.

Pour « justifier le prix », a la fin de la campagne vous fournissez un petit document Word (ou un
simple email), avec les prestations payées, et les résultats obtenus (nb: nombre de pages vues

pour |l 6articl e, nombre de <cl i c, nombre de Tweet sé
Astuce : il faut toujours en fournir un peu plus que prévu (ex : un Tweet en plus, un

articleé), ce qui per met dbéanticiper |l es |litiges.
Mais ce qui estencore pluseffic ace, cbest dbdéaller " |l a rencontre

proposer vos prestations.

Pour cela il y a plusieurs méthodes :

T Contacter directement les annonceurs potentiels pour vendre vos prestations, en mettant
en avant vos | ect euripsssibleréalisezen domestiPewerponteé PCH
avec une présentation en 2 ou 3 slides de votre site.

T Contacter indirectement les annonceurs, par exemple lorsque vous allez écrire un article sur
un sujet donné, afin de leur demander des informations,de s produits ~ testeré

Une autre id®e est dbébenvoyer un email “ un annonc
Léastuce est de | eur envoyer un email finon commer

dans notre article sur ce lien, si vous avez des remarques ou des suggestions,n 6 h®s i t ez paso
| eur proposer doaller plus Il oin avec une publicat
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LES REGIES DO ATICLES SPONSORISES

Les articles sponsorisés permettent de monétiser facilement et rapidement un blog.
LOintp®u¥t | annonceur est doubl e
iLéachat de | iens sur un blog |i® " sa th®matique

iLa publication déun |Iien sur un blog r®f ®r ent da
sympathie du blogueur.

Le passage par une régie permet de faire un tri dans les annonceurs, car généralement les
marques qui passent par une régie ont un budget minimum (et donc des produits de meilleure
gualité).

Lé6int®r°t de passer par une plateforme doéarticles

iDéavoir une bonne vVvisibilit® pour son blog, vVvia
iDe ne pas ° avoir ° g®rer tout | 6aspect |l ogistigq
relation

i Si vous avez plusieurs blogs, vous pouvez ainsi référencer tous ces blogs sur la plateforme.

Les principales platef or mes Rakchahttg/ivwew.recletinkgfro@ sor i s ®

La contrainte résidedanslefait ddavoi r un s i tmininaumn,genreu XY000tvisitaufsi ¢
/ jour.

Astuce :G®n ®r al ement peu de marques ou dobéagence vVvienn
articles sponsorisés. Pour attirer les annonces, il faut étre référencé dans les Top Blogs comme les
https://www.golden-blog-awards.fr/.
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AFFILIATION DE PRODUITS PHYSIQUES

Léaffiliation de produits physi quemsapassehcoresed ati vem
propres produits, car cela permet de générer plus de valeur (surtout sur des affiliations
B2B).

Car dans | 6affiliation vous afrdsetdont vibas@tpsamietixpayé. di r e
Il y a I 6affiliation ° plusieurs vitesses

i Des produits physiques «  a faible valeur ajoutée »( chaussur es, informatiqu
généralement avec des faibles marges, car vous étes un intermédiaire de plus sur un produitg u 6 i |
faudra encore |ivrer (avec un SAVé). Cela expliqu
déaffiliations sont plus faibles (5 © 10%).

- Des produits physiques «  a forte valeur ajoutée », comme les logiciels B2B, les services € .

Qui offrent un colt au lead important(ex: 20 U | e |l ead, 30% sur | es ven
i Des produits numériques, que celasoitdese-books, f ormati onsé ou | a ve
la vente de | eads (formulaire de demande doéinform
L6int®r°t de | 06 afphyisiuesest néammoinsénténessamtd u, car an trouve

toujours des produits a proposer via des sites comme Amazon.fr , avec son catalogue hyper

|l arge, qui va des |ivres aux bijoux, en passant p
Ainsi vous étes toujourscapab | e de trouver des |livres, du mat ®r i

avant dans un blog.

Il suffitde mettreunliend 6 af f i | jaé¢ i vous parl ez dobébun produit, d.
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EXPLOITER SA BARRE DE NAVIGATION

La premiére chose est de mettre dans votre barre de navigation sur la droite un « top ».

Si comme moi vous étes dans le marketing, il suffit de mettre un top 5 des livres marketing, un top
produité -ledjougar dez

Ne faites pas un top 10 parce que ¢a ne donne pas envie de cliquer (trop de liens), ni
uniquement un lien avec une image, car il faut expliquer pourquoi ce livre est top.

Mettez tout simplement « Mes livres marketing préférés ».
Affichez un choix limité avec des produits a chaque fois différents permet de mieux vendre.

Si vous vendez du matériel, vous pouvez aussi mettre un lien vers la Fnac, Amazon ou un site
spécialisé. Ca permet de donner trés simplement de la visibilité & des produits en affiliation.

Léautre option consiste " identifier ses tops art
d e affiligiion et rajouter des liens vers des produits Amazon.

Par exemple le Top produits Amazon :

’ Promotions
% a Ne pas managuer
ﬂﬁf.(';l'.:l‘.'!:—]l’l:jillin".!-1 pour vous en Bébés & Puénculture

5
/
?
¥

-
3\'4'1':{., 1
& o
R
- Y
B

\*
I il
E

4
/

En ban aved das arbclas quea wous ave? ragandas

i
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Méfiez-vous quand méme : mettre des liens Amazon sur des articles qui marchent bien va

généralement baisser le référencement naturel, donc faites -le plutét sur des articles
spécialisés.
Par exemple un Top Produit pour un d®butant, un T

1 méarrive de faire une page et no-desmun article a
régulierement. Cela donne de la visibilité a cette page.

Par exemple mon Top des livres Marketing :

http://www.conseilsmarketing.com/les-meilleurs-livres-de-marketing

On peut aussi voir sur mon blog un bandeau publicitaire sur le sidebar indiquant la sélection des
meilleurs logiciels de marketing, ou un eBook a télécharger :

Votre email :

Je veux le guide gratult |

Ou encore un lien, comme dans mon top articles :

Le Top Articles

I Les meilleurs outils marketing
MNettoyer son eRéputation
Reussir ses campagnes Adwords
Comment lancer un blog ?
6 clés pour réussir un projet de CEM
103 conseils pour réussir sur le Web
Les 97 outils pour trouver des clients
Les Chaines de Prospection
45 conseils pour votre service clients
Réussir ses cares de visite
112 astuces des As de |a vente
Prospecter et fidéliser eficacement
La Checkliste de 'eCommerce
La Checkliste du néo-Blogueur
La Checkliste Analyse Concurrentielle
La Checkliste SEO
La Checkliste Article Blog
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En plus de ¢a, je rajoute un message dansmonauto -r ®pondeur 0% j 6expl

cette page.

Cbest i mpolitétsgppldmentdaiea voi r de | a vi

Une autre option consiste a créer des pages spécifiques pour attirer les visiteurs.

Il vous suffit de créer une page sur un test produit par exemple « avis sur tel produit », et Ia vous
publiez régulierement du texte et des vidéos.

Céset ce que |

Ranky http://jvz2.com/c/402327/152103).

ConseilsMarketing.com tweetadder [

Tows len joure des coneedls pour tEuver a8 YOMpecis of Poblser sed chents

Enviren 1 600 résultats (0,31 secondes)

Comment utiliser TweetAdder pour créer sa communauté sur

3 mumua® Les fonctionnalités de TweetAdder seront représentées dans ce tutorial, car I
——

interface a été fortement revue en méme temps que 'ajout des nouvelles
fonctions ...

www._conseilsmarketing com/___lcomment-utiliser-tweetadder-pour-c reer-sa- com
munaute-sur-twitter

TweetAdder version 4 disponible - Tutorial partie 1 ...

La nouvelle version de TweetAdder, un outil qui permet d'automatiser la gestion
dun ... Vious pouvez télécharger la version 4 de Tweet Adder sur ce lien.
www.conseilsmarketing.com/e..ftweetadder-version-4-disponible

- Les 2 fonctions de tweetadder pour (enfin) rentabiliser Twitter ...

Le probléme de Twitter, c'est d'amiver a rentabiliser son temps et ses
investissements. En effet la plupart des utilisateurs passent quasiment tout leur
temps a ...
www.conseilsmarketing.com/.._/les-2-fonctions-de-tweetadder-pour-enfin- rentabil
iser-twitter

Tweet Adder et Twitter — Walkcast Twitter [Partie 13 ...
Woici une série de Walkcast avec des trucs et astuces sur Twitter, voici la partie
13 — Tweet Adder et Twitter. Aujourd’hui on va parler de 'automatisation car bien

www.conseilsmarketing.com/e-marketing/tweet-adder-et-twitter

tweetadder - ConseilsMarketing.frConseilsMarketing.fr
TweetAdder version 4 disponible — Tutenial partie 1 La nouvelle version de
TweetAdder, un outil ... 2 fonctions de tweetadder pour (enfin) rentabiliser
Twitter ...

Ou alors vous publiez régulierement tout ce que vous trouvez (textes, vidéos, infographies) sur un
sujet, une th®matique, un produité pour att.i

Exemple: Chri st
force de f ai

an Maingret de VideoTutoriel.Tv

re des vi doduwts, des articlesé sur
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FAIRE DU TEASING DE PRODUITS SUR LES MEDIA SOCIAUX

Nous allons parler de trucs et astuces qui vous permettront de vendre vos produits & services, des
produits en affiliation (Amazonoud 6 aut res produits).

Le premier truc que je fais r®guli rement, cobest
nouveaulivre,que je ne suis do6aill eurs pas oblig® de | ir
déint ®r essant .

Donc sans faire une critique compléte du livre, vous pouvez commencer par un teaser.

Ca vous permettra de mettre en avance ce bouquin.

Vous pouvez en plus prendre des photos du bouquin (couverture, schémas, dédicace) et les

publier sur Facebook ou Twitter.

Au fur et a mesure vous donnerez plus de visibilité.

Il m'est arrivé de le faire pour SEMr us h qui proposait une nouvelle v
des concurrents :

http://www.conseilsmarketing.com/e-marketing/decouvrez-les-pages-qui-generent-le-plus-de-de-
trafic-chez-vos-concurrents

Une autre option est de vous rendre dans votre ra
feuilleter.

Vous pouvez ainsi lire Il e r®sum®, voir sobé6il y a d
Ensuite vous pouvez faire des liens sur votre compte Amazon et rédiger un résumé.

Vous récupérez ensuite les bonnes idées pour les publier sur votre compte Facebook ou Twitter
ou encore sur votre blog.

Astuce: si vous nbébavez pas |l e temps ou | denvie ou |06

consistealirel es critiqgues des acheteurs sur |l es sites c
synthése a partir de ces informations !
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Vous pouvez aussi utiliser ces 2 astuces :

Tout d'abord, a joutez les avis des autres acheteurs sur Amazon pour compléter votre test ,

prenez des témoignages longs et plutbt positifs (sans pour autant prendre que des avis trop

positifs qui ne font pas vrai, sauf sb6ils sont ar

Pour éviter le duplicate content, évitez de copier i coller les avis sur votreblogé | dast uce
consiste afaireune capture-écrandes t ®moi gnages et de | 6i ns®rer c

Voi ci un exempl e dnflerceslddMarimulationsedm t d ¢ | Rl it

Par Lionel Conforic 70 300 COMMENTATEURS
Format: Broché

Awec ce livre, Claldini s'est II'I'\F}OSC— comme un spécuahstr: de la question de linfluence, cette capacné a persuader autrul. Ce serait
IoUlerois un contresens de considérer cet Ouvrage COomime un gull'Je dé manipulation pratique

Les chapitres: Weapons of influency - Reciprocation - Commitment and consistency - Social Proof - Liking - Authority - Scarcity

On sent dés lntroduction que ce livre est captivanl. L'auteur, par ailleurs professeur de psychologie a runiversité de Columbia
nous explique qu'en plus des expériences de laborataire, il a directement panicipé a des activités de formation en tant que
participant anonyme: séminaires de ventes. conférences religieuses, publicité, collecte de fonds, relations publiques, etc

Dans ke premier chapitre, Cialdini identifie les sept fagons dinfluencer les comportements et Ies croyances - 1a réciprocité
I'implication, le facteur social, Fempathie, Frautorité et 'élitisme, La suite consacre un chapitre & chacun de ces sept thémes

Le résultat est un livre dense, instructif et d'une clarté qu'on aimerait retrouver plus scuvent dans cette catégorie d'ouvrages
L'objectif de Cialdini n'est pas de nous apprendre |a manipulation mais de nous fournir ges anmes pour en deviner Ia présence. Ce
classigue trouvera sa place dans [a bibliothéque de tous ceux gui cherchent & comprendre les mécanismes de la conviction, de
linfluence ou de la prise de décision

1 commentaire | Avez.wous trouwé ce commentaire utile 7 Oul Mon

31 intemautes sur 32 ont trows taire utile
Fricdeded La référence
Par Le libraire aslatique

Formal Broché

Ce bouquin est une référence:
Etudié dans les écoles de commerce et de gestion, “Influence & Manipulation” montre & quel polnt Findividu peut &tre (rrationnel

D'un point de vue pratique, ce livre est également trés réaliste. Les principes de ce livre sont clairement exposés et ils monirent
comment les commerciaux, les gurus., et plus généralement comment les Hommes agissent et fonctionnent entre eux

Le livre s'articule autour de plusieurs points dont
- la réciprocité

- La cohérence;

- La preuve soclake

- el la sympathie

Jai aime

- la pertinence et la clarté des principes exposés dans e livre

- les petites parties du bowquin qui expliquent comment se protéger selon les différents cas dinfluence et de manipulation

- Les différents exemples (scientifigues, historiques, eic.)

- La réalité de ce bouquin. (Ce que raconte l'auteur est trés actuel a ce qui se dit aujourd'hui | 1a rationalité limitée est vraiment trés
limitee. )

- Un bouquin a la fois théorique et pratique

Je m'ai pas aimé
-Le ﬂange.’ que peut représenter ce livre pour cerfaines personnes maisaines

Vous pouvez aussi prendre les avis récents dans la colonne de droite, qui sont plus courts :
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Commentaires client les plus récents

Foiodcdes Une analyse efficace et
documentée des différentes...

L'auteur présente dans cet ouvrage six
mécanismes sur lesquels reposent la plupart
des manipulations : la réciprocité, I'engagement
et la_._ Lire la suite

Publié ily a 23 heures par Manageris

‘el Intéressant mais un peu
complexe a lire

Un ouvrage trés intéressant pour comprendre
comment I'€tre humain fonctionne, et comment
user {ou abuser) de son fonctionnement pour
influencer {ou manipuler). Lire 1a suite

Publié ily a 19 jours par Fabien Raynaud

Ycdcds Un livre a lire et a relire
Un trés bon ouvrage avec les technigues de
manipulation gue nous subissons tous les jours
- la réciprocité: je vous offre un cadeau et vous
demande une... Lire |a suite

Publié ily a 25 jours par Jérdme

Frdrdodeds Geénial

Merci, J'al adoré, j'al appris beaucoup de
choses, il contient énormément de
renseignements importants & connaitre pour la
vie de tous les jours, je... Lire la suite

Publié ily a2 5 mois par LiLi

Comment se rendre compte que Nous sommes
les victimes naives d'habiles manipulateurs?! En
lisant cet ouvrages et en decouvrant les
techniques utilisées par les vendeurs et

Lirg la suite

Publié ily 2 5 moig par olivierb64

La seconde astuce est de profiter des soldes et des promos Amazon.

En effet en plus des opérations de sélections de produits sur Noél, surlaSaintVal enti né vous
pouvez profiter des promos d6éAmazon en mettant en
régulierement.

Pour cela il suf fit de vous abonner ° |l a newsl ettt
soldes / promos dO6Amazon

Ensuite le mieux est de faire un tweet ou un post sur Facebook afin de faire profiter vos lecteurs de
l a promo, en indiqguantlimigae 6iqlubdéd dagi ta didurmpe i xu s mpPtRIct
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AFFILIATION AMAZON, LES LISTES DE CADEA UXé

. @@e
& e ™

— e ﬂ

Un des ®I ®ments assez importants sur Amazon, <cbes

Par exemple, aux alentours de Noél, je fais toujours un best of sur les cadeaux de Noél
indispensables pour un marketeur.

Ou alors, quand unnouveli Phone est sorti, job6ai fait une s®Il ec
absolument posséder avec son iPhone.

On peut facilement arriver ainsi a faire des listes régulieres : ¢a peut étre par exemple pour la
Saint-Val ent i n, l e printemps, | 6 ®t ®, | 6aut omne, I 6 hi\
Je fais aussi de m°me avec |l es outils que joutil:

Ca peut étre des outils pour faire de la  vidéo, des logiciels, etc
Je présente par exemple les outils et logiciels dont je ne pourrais plus me passer.
Voici un exemple avec mon matériel pour faire de la vidéo :

http://www.conseilsmarketing.com/e-marketing/le-materiel-que-jutilise-pour-faire-mes-interviews-
et-videos-promos

Si ce sont des outils qui ne sont pas sur Amazon,
d 6 ai&tibnipour ces outils.

Pour cela, il suffit de taper le nombre du logiciel + « affiliation » et la vous tombez
g®n®r al ement sur un progr amme -dblgdné vidéa, eict i on qui p

Donc, présentez vos produits, montrez ce que vous utilisez, ou alors les dix produits dont vous
révez.

Ca peut étre intéressant, car vous ne montrez pas les produits que vous utilisez personnellement,
mais des produits dont vous révez (qui peuvent étre haut de gamme !).
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Astuce : Dans mon article avecle Top150des out i |l s mar keting, joO6ai syst
|l es affiliat i on sproposés poprie®ploduits payamsuPeur avoirglus de
probabilit®s que | es internautes cliquent sur mon
intetnautes sont moins tent®s de copier [/ coller 1e
Et vous pouvez aussi poser des questions a vos lecteurs et leur demander«qu el est | dappa

dont vous révez ? » et vous faites ainsi un appel aux idées de cadeaux.

Je I 6ai vu une fois sur dboguel matéricRréverezvous pour Ndée?2wand ai t
et en mettant votre propre |liste (ainsi |l es |lecte
ils peuvent achether ddédautres produits

Vous dem andez aux lecteurs de réagir par des commentaires, vous envoyez quelques
tweets, puis vous faites une liste des cadeaux révés dans le domaine de la photo par
exemple.

Le but est dbéavoir gquelqgque chose qui va attirer |
Méme s i |l a personne ne commande pas, vous avez |l a p
faire en sorte quodil ach te autre chose.

On continue toujours sur | 6affiliation Amazon, m °

de plus rentable (la création de produits est plus rentable), mais cela permet de créer de petits
revenus et de voir comment vous pouvez reprendre ces bonnes pratiques a votre compte.

La premiére chose est de créer ses propres boutons et non pas utiliser les Widgets proposés par
défaut sur Amazon.

En effet voici a quoi ressemble un bouton Amazon:

Personnalisez et obtenez votre HTML

Construire un lien vers une page spécifique provenant d'amazon en utilisant les outils ci-
dessous

Identifié comme destrcom-21 ~] 1o de suivi| destrecom-21 B3

exte et Image Texte uniquement Image uniguement

] S'ouvre dans une nouvelle fendtre

i
ne devez pas télécharger I'élément
7] Utiliser une bordure

graphique. 1l vous suffit de
¥] Image de grande taille sélectionner et de copier le code
HTML sur |2 gauche puis de le coller
dans le code de votre site web
Options pour les prix: | Afficher tous les prix -

Couleur d'arrigre-plan: | | [FFFFFF
20
Couleur du texte: M (000000 e

couleur lien: M| [coooFF

‘Copier HTML

Remarque: Votra ID Partansice. destreom-21. et d&id intdsré dans le code.

Si vous faites cela, vous allez cr®er un petit bo
trop étriqué.

Or cela marche relativement peu. c@rimedelaptubliciép pet it
cbest mal i nt®gr ® dans | e siteé

Donc quand je cr®e mon |ien sur Amazon, je clique
Jecopie-col |l e | 6i mage du produit dans un ®diteur doin

ajoutant un cadre noir et un ombrage :
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G protorines” T ST T

Fichier Edition [Image| Sélection Réglage Filtre Affichage Outils Fenétre 7

D& d Miace 1@ T |t & [0 wx
TR oo [ B ymenc pemcsie PE W oo[aaBN
= 7 jﬁ Symiétrie horizontale mrrEe T prgre
Rotation » P S L=l fre
Incliner... ] convaincre-en-2-m... z|@ b ]
. Décaler... R
| [ Taille de rimage... CulsH
Taille de s zene de travail.. Maj+H
S [ oF 2MIN
Dupliquer Cerde U Copher o4 resarir Fomension

Recadrer Maj+CtrlsH

Recadrage automatique

({8 Couleur de transparence...
amey '
B T Tete. Ctel+T
Copyright...
Enfin,j e | upl oade dans | darticle. ¢a fait beaucoup
et donc plus valorisée :
NICHOLAS BOOTHMAN

Ensuite joai remarqu® qubéil fallait wmeitequesurdes | i
la critilgweaedbébyr mets un |l ien au d®but, et joindi
Ensuite © |l a fin de I éarticle vous rappelez que |

lien et le prix sur Amazon ainsi que le prix public, par exemple 17 euros sur Amazon au | ieu de X
(prix public) .

Ca montre pourquoi le client a plus intérét & passer chez Amazon.
Si cbest un produit assez volfmsndepamtofferts vyauus pouvez
guelque chose comme ca.

Parfois on peut récupérer des éléments du livre dans les apercus en le feuilletant via les fonctions
Amazon, ou en prenant des photos du livre que vous avez acheté.

Cliquez pour Eguilleter'!
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Cbest ce que je fais en mettant des photos et des
scan.

¢ta permet de montrer [Itériannt®riteen dwr airdo dlue st &In® nmeomt

Vous montrez © quoi -a ressembl e, et S i cbest un
en photo en situation en le montrant avec vous.

¢ta rassure et -a montre que vous | 6ueilTikéacetonqu
Montrez | e plus possible | e produit et |l es b®n®fi
Pour continuer, je vais vous parler doéune op®rati

Jbébavais r®alis® une s pquancun dreduitttrésangportangva soBinil ef f et
est crucial de se positionner en premier sur ce mot  -clé.

Pour les sorties d'iPhone 6 oudd i P a d il fdlit connmencer au plus tét avec des articles
annongcant leur sortie prochaine.

Ce qui est i rstq®ergénéraleanent Amazoest trés en amont sur la sortie du
produit. Vous pouvez donc le proposer en avance.

Eneffet, m° me s6éil ndéy pas encoroerettoeve géméralemeatun accésadi s pon
la fiche produit.

Donc si vous faites un lien et que vous indiquez que ¢a va bient6t étre disponible sur Amazon.

Ainsi les gens vont dessus et commandent parfois un autre produit, et ca vous permet
dé°tre un peu en avance sur | a concurrence. Quand
bien placé ce qui est souvent le cas, ¢a peut vous donner des visites en plus.

Quand |l e produit

S t, il est important dé°tre pa
gue cbest disponib

or
|l e, ainsi que |l e prix.
Vous pouvez acheter le produit si vous en avez la possibilité et testez-le en avant-premiéreé

Sinon, il suffit de le tester en live dans une grande surface comme la Fnac, les Espace
Culturels Leclercté

Je I 6ai fait de temps tequejrempsaasepadesgsnpieddidbach
Ainsi on peut faire des r evuédanandaradge o damits qquin dl 1
afin ddavoir | eur avis personnel

Il y a une autre petite astuce, comme aller regarder  sur votre compte Amazon observer ce
que les gens ont acheté grace a vous.

Vous avez dans le rapport sur les commandes, les produits commandés (comme ci-dessous

avec des produits commandés, mais sans lien, donc a promouvoir absolument), les articles
commandés,mai s sans commandeé
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Rapport sur les commandes

o de Farticte

N
)
ND
ND
D

ND

Vous serez parfois surpris et vous pourrez trouver des idées de produits a proposer a vos
lecteurs.

Un autre intérét des commissions sur les petits accessoires est que vous allez pouvoir augmenter

vos paliers de r eeniprepmsepw desquantités degpmduits vendus, et pas
forcément le volume.

Doncnéh®sitez pas °~ promouvoir de tout petits acce;

permettra doéatteindre r appludiempogantau niveau des remisea u  pal i e
(les remises sont calculées selon les types de produits, mais surtout sur la quantité de produits
achetés).

Une autre chose consiste a regarder le top des ventes de votre catégorie sur Amazon.

En lien avec des articles que vous avez regardeés

Vous avez regardé Vous apprécierez peut-dtre également

feuilleter! feullbeter! feuilleter!
ey

MENTALISTE

drdededes (21
EUR 2470

EUR 1095

& historigye de navigation

VA PATRON 7

Vioir plus de recommandations
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Trouvez le livre ideal

Vous allez par exemple pouvoir faire un article avec le top des ventes du moais, ce qui vous
permettra de créer un article et faire directement de la promo car vous allez mettre directement un
lien déaffiliation.

Ainsi vous allez pouvoir créer en quelques secondes un article grace a la newsletter

Amazon et au top produits et vous verrez que beaucoup de gens seront atti rés par les

produits proposeés.

N6h®sitez pas ~ wutiliser tout ce que vVvous propose

Vous pouvez aussi faire de méme pour les sous  -catégories et regarder via le moteur de
recherche par catégories les produits a vendre.

Joai aussi choisi Amazon parce que cbdbest |l e plus ¢

Il y a des choses tr s importantes comme | a saiso
la période des soldes.

Donc vous avez tout intérét a mettre en place des articles saisonniers.

Quand | e tr av aconimerad, pur h &aint -Vialéntn ou la féte des Meéres, on
mettait toujours une sélection de produits.

ta permet de capter tous | es gageasx nigquinesatentdass dem
guoi faire.

Il faut faire ca en amont. Si vous le faites uniqguement au moment ou quelques semaines avant
| 6®v®nement, -a ne marchera pas.

La d®cision dbachat se fait au moins quinze jours
finit vers le 10 -15 décembre.

Certesson fait des promotions pour | es produit s, ma i s
Cdbest ce qui mar che vraiment bien.
Par exempl e, sur mefaisdisldes géledions delcaguePdpéTiales Saint-

Valentin. Ca permet de vendre des choses en plus, et a des clients déja équipés.

Je | 6ai fait ®gal ement pour des claviers et des ®
entre deux écouteurs par exemple.

Les accessoires sont vraiment un bon moyen de continuer a vendre apres un produit.
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Cbest un produit que vous nb6°tes pas oblig® dbéach
regarder le produit.

Vous pouvez également envoyerun tweet ~ votre communaut® pour dert
|l 6a d®)] " test®.

Cavous permettradeparlerdu produit parce gqgue vous mettez | e |
un retour dbébune personne qui vous donnera son avi
dessus.

N6h®sitez pas " employer ce genre dbéa®tuces, -a Vv
Vous pouvez également utiliser Amazon en lui-m°® me parce qudil propose sou
et des produits recommandés qui vous permettent de découvrir de nouvelles choses auxquelles

vous nbéauriez pas pens®, notamment | es accessoire
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LE PRELANCEMENT VIA LE CROWDFUNDING

Le crowd funding est le fait de financer quelgue chose en faisant appel au public.

Par exemple vous pouvez dire « J 0 a i envie de |l ancer un produit, si
gratuitement, versez-mo i des maintenant un ou deux eur os, et
vous aurez gratuitement le produit. Les dix premiers ont droit & un cadeau. »

Vous pouvez aus s i travailler dans | e cadre dobébune action
somme.
Par exempl e, |l 6objectif est de sortir un produit,

tout le monde patrticipe, et que tout le monde donne au moins un, deux, trois, dix ou vingt euros.
Vous pouvez utiliser des sites de crowdfunding comme :

- https://www.kickstarter.com/

- https://www.indiegogo.com/

- https://fr.ulule.com/

s

- €

Pour que cela fonctionne bien il faut bien entendu que tout le monde ait un gain parce que la
personne qui participe en donnant cing euros va p

Vous devez faire des suggestions de sommes a verser et faire des comptes rendus réguliers,
sinon | es gens ne se sent i renviadde padigperiaoepd qguéteu ®s et n

Par exemple, Laurent Dijoux a lancé une campagne de CrowdFunding pour faire le buzz autour
débun de ses nouveaux produits, et pour g®n®rer un
http://www.pocpoc.re/fr/projects/films-de-voyage

Films de Voyage Faites du bruit !

Commant réuidir vatre film de voyage ol vacanced |

Comment réaliser - 2% @0 w:
e j

e voymge euceplisanch

e

il prksant DT
£ Lourent Dijousx

wrre Tatler sur

" of

I'Juf 00 € D 1300 € 01750 € Q€ 200 En s |

Appo wreiial AAonaed Tousms o Produciion du Promobon £ it i
ey r wﬁ; che Pronces & Apport initial : 00 EUR.
wrnnie
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Le but de cette techni g ufmancebséntpeadui (il gnawitlgs moyens)L aur en
mais de communiquer de maniére différente sur son produit, de tester une idée, et de la confronter
au march®é

Au final les dons et le crowdfunding ne peuvent fonctionner que | o r sygjawdintdrét commun et
gue les internautes obtiennent suffisamment de valeur pour se sentir redevables, ou que vous les
associez a un projet commun.
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RECHERCHER DES PRODUITS A VENDRE EN AFFIL IATION

B L1 e TR

Nous allons parler des moyens de trouver des produits a vendre.

On a d®j " parl ® du tr s PraaeMaister,aiast cad laFpac,d DLC®A ma z o n ,
RueDuCommerce.

L 6 i wénienhest que vous avez généralement un taux de rémunération faible parce que ces
gens vendent des produits physiques et ont des marges limitées.

Il faut alors aller chercher sur internet des produits rémunérateurs dans votre secteur
déactivit®.

Le mieux est de taper dans Google les mots -clés. Par exemple produit + votre thématique +
affiliation.

Le mot -clé « affiliation € vous permet de voir soéil y a des pro

Dans | 0 e xdessqus$ ,ge recherche logiciel emailing affiliation
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